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INDICE GENERAL
108,4/ VARIACION
EN UN ANO 1,9%
Alimentos y bebidas
no alcohélicas.
107,5/-0,3%. Bebi-
das alcohdlicas y
tabaco. 136,8/-0,2%.
Vestido y calzado.
92,8/-0,2%. Vivien-
da. 116,5/4,3%.
Menaje. 107,1/-
0,7%. Medicina.
96,9/ -0,4%. Trans-
porte. 109,4/6,2%.
Comunicaciones.
98,8/-0,6%. Ocio

y cultura. 99,1/
-0,7%. Ensefan-
za. 114,6/2,6%.
Hoteles, cafés

y restaurantes.
114,1/1,2%. Otros
bienes y servicios.

111,9/2,4%.
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Un marco estable

urante el mes de agosto se han producido ciertas decla-
raciones de miembros del Gobierno sobre la suspension o
el aplazamiento de ciertas obras ya iniciadas, seguidas
por otras en las que se anunciaba la reanudacién de al-
gunas de ellas.

También han tenido lugar, con el consiguiente eco en
diversos medios de comunicacién, declaraciones de la
misma procedencia sobre la necesidad de nuevas subidas
de impuestos, especialmente dirigidas a las rentas mas
altas, a las que se opusieron otras manifestaciones, tam-
bién de integrantes del Gobierno, contrarias a nuevas
subidas impositivas.

Vivimos momentos de clara incertidumbre, en los que es
dificil predecir el comportamiento del sistema econémi-
co, y en los que resulta muy complicado establecer poli-
ticas que merezcan aplausos o respaldos unanimes. En
general hay acuerdo en las lineas generales de actuacion
que es necesario adoptar: reducir el déficit, mejorar la
eficacia del gasto, etc... Pero cuando se trata de definir
medidas concretas el acuerdo se desvanece. A esta situa-
cion hemos de anadir la dificultad actual para establecer
marcos de referencia sobre cémo evolucionard la econo-

mia del entorno en el préximo futuro. Por esto resulta
comprensible que aparezcan discrepancias en el seno del
Gobierno acerca de las medidas que hay que tomar.

Sin embargo, no es aceptable, en ningiin caso, que tales
discrepancias se produzcan y se ventilen en los medios de
comunicacion. Siempre, pero mds que nunca en el mo-
mento actual, es preciso que las autoridades muestren
una cierta firmeza y consistencia en su linea de actua-
cion. Pueden llevarse a cabo ajustes, pero no se pueden
discutir permanentemente las medidas adoptadas, po-
niéndolas continuamente en cuestion.

Una de las claves, quizds la fundamental, para re-
montar la actual situacion desfavorable es recuperar
la confianza de los ciudadanos y de los inversores. Y
nada peor para esto que no poder ofrecer un entorno
de estabilidad legal, fiscal, politica y social. Y que ade-
mas de ser estable, lo parezca. Por eso los ciudadanos
debemos pedir que las medidas se tomen con la nece-
saria reflexion, pero con una cierta firmeza, siguiendo
una politica clara y estable. En este momento de maxi-
ma volatilidad, la estabilidad es una de las claves de
la solucion.m
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[a Gamara prevé incrementar [a

narticipacian de empresas en [as
acciones del Plan FOERGH o010

La institucion cameral ha aumentado en mas de un 30% su calendario de promocion
internacional con respecto al ejercicio anterior.

la espera de que finalice el plazo

et b Forsga e e pors | FLA FOEHGA 2009-2010

segundo semestre de 2010, la Ca-

mara de Vigo prevé incrementar la 1t
participacion de empresas gallegas
en su calendario. Y es que hasta el Ik
30 de junio de este ano ya habian
participado 138 firmas frente a las 12
185 del ejercicio anterior al comple-
to. A lo largo de 2010 la institucion 10
cameral viguesa llevara a cabo un
total de 37 acciones de internacio- ]

nalizacién dentro de este programa,

financian conjuntamente la Xunta de i
Galicia, las empresas y las Camaras

gallegas, lo que supone un aumento b
de mas del 30% con respecto a 2009.
Los paises del este son, en general,

. .. 8
los destinos mas interesantes para las
empresas que recurren a la Camara i
viguesa a la hora de buscar nuevos
© d 00y 01l

mercados, y cabe destacar la Misién

Estudio del Sector pesquero en India
como una de las mas novedosas en el que asisten en este tipo de acciones

calendario de este ano. y que facilita el trabajo durante los
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Por otro lado, el departamento de
Comercio Exterior de la institucion
que preside José Garcia Costas in-
cluy6 este ano la organizacion de las
agendas de reuniones para la partici-
pacion en ferias, un sistema de tra-
bajo muy valorado por las empresas

viajes. Y es que la participacion en
ferias se ajusta inicamente a los dias
del evento, por lo que esta organiza-
cion previa ayuda a las empresas a
entrevistarse con el mayor namero
de firmas presentes en los diferentes
salones profesionales.

MI3IONES COMERCIALES
MI3I0NES INVERSAS
VIGITRS A FERIRG
OTAAS ACCIONES
BECARIDG
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CALENDARID DE ACCIONES PARA EL otGUNDD oEMESTAE

MISIONES COMERCIALES

® Mision Australia - Nueva Zelanda ® Mision comercial a California

Sector: Plurisectorial
Fechas: 8 - 19 de noviembre

® Mision comercial a Italia
Sector: Plurisectorial
Fechas: 25- 29 de octubre

Sector: Plurisectorial

® Mision Comercial Canada-Chicago

Sector: Plurisectorial

Fechas: 26 de septiembre-2 de octubre Fechas: 15 - 24 de noviembre

® Mision sectorial pescado a China (Feria Seafood Expo - Dalian)

Sector: Pescado
Fechas: 2 - 4 de noviembre

MISIONES INVERSAS

® Inversa CONXEMAR
Sector: Congelados
Fechas: 5 - 7 de octubre

® Inversa periodistas Bruselas
Sector: Touroperadores
Fechas: 27-30 de octubre (Expogalaccia)

elnversa de periodistas britanicos
Sector: Gastronomia
Fechas: Octubre/ noviembre

ﬂﬁ PARTICIPACION EN FERIAS
® Feria EUROMOLD (Frankfurt)

Sector: Moldes
Fechas: 1 - 4 de diciembre

® Feria Elmia (Suecia)
Sector: Subcontratacion
Fechas: 9 - 12 de noviembre

® Feria MIDEST (Paris)
Sector: Subcontratacion
Fechas: 2 - 5 de noviembre

® Feria Siane (Toulousse)
Sector: Subcontratacion
Fechas: 14 - 16 de septiembre

® Feria Médica (Frankfurt)
Sector: Subcontratacion, medicina
Fechas: 17 - 20 de noviembre

® Feria K (Diisseldorf)
Sector: Caucho

o Feria Aliankinta
Sector: Subcontratacion
Fechas: 21 - 23 de septiembre

® Feria Industri Dagene (Noruega)
Sector: Subcontratacion
Fechas: 27 - 29 de septiembre

® Feria EMAF (Oporto)
Sector: Metalmecanica

Fechas: 27 de octubre-3 de noviembre Fechas: 10 - 13 de noviembre

VISITAS A FERIAS

® Visita feria K Disseldorf
Sector: Caucho, plastico

o Visita feria WORLD TRAVEL MARKET Londres

Sector: Incentivos

Fechas: 27 de octubre-3 de noviembre Fechas: 8 - 11 de noviembre

o O
%,@ ENCUENTROS EMPRESARIALES

o Galicia- Portugal
Sector: Plurisectorial
Fecha: Noviembre

b Camara
Vigo

Galifornia, un mercado en recuperacian

Segan el Pronéstico de Desarrollo Econémico
del Condado de Los Angeles (LAEDC), Califor-
nia, el sur de California y Estados Unidos ten-
dran una mesurada recuperacion economica en
2010 y solido crecimiento en 2011. Y es que la
crisis economica iniciada en 2008 ha colocado
a muchos paises entre las cuerdas a lo largo de
este periodo. El estado de California, en EEUU,
se convertia en uno de los casos mas preocu-
pantes del pais, ya que hacia finales de enero
del pasado afio se declaraba en bancarrota. Asi,
el estado mas poblado de EEUU soportaba un
déficit fiscal superior a los 42.000 millones de
dolares. El tiempo lo cura todo vy, afortunada-
mente, California se recupera de manera lenta
pero segura gracias al repunte de las infraes-
tructuras, el comercio internacional o el turis-
mo. Esta es una de las razones por las que em-
presas gallegas cruzaran el charco a partir del
26 de septiembre para realizar, con la Camara
de Comercio de Vigo, una mision comercial a
este Estado. Las firmas pertenecen a sectores
muy diversos, como el del vino, los congelados

| vy las conservas de pescado, y también la inge-

nierfa. El programa que ha preparado la ins-

| titucion cameral incluye la visita de tres dias
\a la zona de Los Angeles y dos dias en San

Francisco. Alli nuestras empresas se reuniran
¢on firmas americanas que puedan resultar de
interés para iniciar relaciones comerciales. Las
agendas de trabajo se han elaborado gracias a
la'colaboracion del Centro de Promocion de Ne-
gocios del IGAPE en EEUU m

a ciudad finlandesa de

Tampere acogera, del 21

al 23 de septiembre, una
nueva edicion de la feria
Alihankinta, uno de los cer-
tamenes mas importantes de
los que se celebran en Euro-
pa dedicados a la subcontra-
tacion industrial. Seran dos
dias en los que alrededor de
16.000 visitantes conoceran
las novedades que presentan
los sectores de la fundicion,
el mecanizado, el plastico o
la construccion metalica, en-
tre otros. La edicion de 2009
reuniéo a 900 empresas que
representaban a 15 paises,
incluyendo expositores fran-
ceses, italianos, alemanes,
suecos, britanicos, rusos y de
los paises nordicos, ademas
de la participacién espano-
la. En este sentido, y por la
experiencia de estos tltimos
anos las empresas que se in-
teresaron por la subcontrata-
cion espanola trabajaban en
sectores como el aeronautico,
la construccion naval, bienes
de equipo, fabricantes de
ascensores, camiones, indus-
tria de la madera y papelera,
fabricantes de maquinaria y
electronica y material depor-
tivo. La Bolsa de Subcontra-
tacion de Galicia, con sede
en la Camara de Comercio de
Vigo estara presente en esta
cita y también acudira a la
Feria Siane (Toulousse) del
14 al 16 de septiembre y a
la Feria Industri Dagene (Li-
llestrom - Noruega) del 27 al
29 de septiembre.



FORMACION

alendario de formacion
septiembre-ticiembre c01(

LUR303 GENERRLES

Programa de Creacion y
Consolidacion de Empresas
Duracion: 320 horas

Fechas: del 20 de septiembre al 26

de noviembre

Finanzas para no Financieros
Duracion: 18 horas

Fechas: 21, 22, 23, 28, 29y 30 de
septiembre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Protocolo Empresarial
Duracion: 10 horas

Fechas: del 4 al 8 de octubre
Horario: de 19:30 a 21:30 h.

Como Negociar con la Banca
Duracion: 9 horas

Fechas: 5.0 y 7 de octubre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Técnicas de Venta
Duracion: 9 horas

Fechas: 13,14 y 15 de octubre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Habilidades Comunicativas
Duracion: 30 horas

Fechas: del 14 al 28 de octubre
Horario: de 19:30 a 22:00 h.

Gestion y Control de Costes
Duracién: 15 horas

Fechas: del 18 al 22 de octubre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

f €Camara
Vigo

Matematicas financieras
aplicadas a la empresa
Duracion: 16 horas

Fechas: 18, 21, 25 v 28 de octubre
Horario: de 16:30 a 20:30 h.

Analisis de Balances
Duracion: 12 horas

Fechas: del 25 al 28 de octubre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Captacion y Fidelizacion

de Clientes

Duracién: 9 horas

Fechas: 2, 3 v 4 de noviembre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Curso Practico de Fiscalidad
para la Pyme: IVA, LR.P.F

e Impuesto de sociedades
Duracion: 30 horas

Fechas: del 2 al 15 de noviembre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Contabilidad General
Duracion: 45 horas

Fechas: del 8 al 26 de noviembre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Contratos, Nominas y
Seguridad Social

Duracion: 30 horas

Fechas: del 15 al 26 de noviembre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Gestion Eficaz del Tiempo
Duracion: 8 horas

Fechas: 16 y 17 de noviembre
Horario: de 18:00 a 22:00 h.

Contabilidad Informatizada:
Contaplus

Duracion: 15 horas

Fechas: del 29 de noviembre al 3
de diciembre

Horario: 2 grupos a elegir, de 16:00
a 19:00 h. y de 19:00 a 22:00 h.

Noéminas Informatizadas:
Nominaplus

Duracion: 15 horas

Fechas: del 13 al 17 de diciembre
Horario: 2 grupos a elegir, de 16:00
a 19:00 h. y de 19:00 a 22:00 h.

Manipulador de alimentos
Duracion: 3 horas

Fechas: a determinar

Conductor de Carretillas
Elevadoras
Duracion: 10 horas

@ Fechas: a determinar

OINFORMATICA

Iniciacion a la Informatica:
Windows Vista y Word 2007
Duracion: 30 horas

Fechas: del 20 de septiembre al 1
de octubre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Hoja de Calculo: Excel 2007
(Nivel I)

Duracion: 27 horas

Fechas: del 4 al 15 de octubre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Hoja de Calculo: Excel 2007
(Nivel 1)

Duracion: 27 horas

Fechas: del 18 al 29 de octubre
(27 y 28 de octubre no lectivo)
Horario: de 15:30 a 19:00 h., vier-
nes de 16:00 a 19:00 h.

Iniciacion al retoque
fotografico: Photoshop CS3
Duracion: 24 horas

Fechas: del 18 al 29 de octubre
(27 y 28 de octubre no lectivo)

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Tratamientos de Textos:

Word 2007 Avanzado
Duracion: 24 horas

Fechas: del 3 al 12 de noviembre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Hoja de Calculo: Excel 2007
Avanzado (Nivel II)

Duracion: 30 horas

Fechas: del 15 al 26 de noviembre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Internet: Navegadores y
basqueda

Duracion: 10 horas
Fechas: 23 y 30 de octubre
Horario: de 9:00 a 14:00 h.

Presentaciones comerciales:
PowerPoint 2007

Duracion: 15 horas

Fechas: del 29 de noviembre al 3

de diciembre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Hoja de Calculo: Excel 2007
Avanzado (Nivel II)

Duracién: 30 horas

Fechas: del 29 de noviembre al 15 de
diciembre. (7 de diciembre no lectivo)
Horario: del 29 de noviembre al 3
de diciembre: de 15:30 a 17:00 h.,
del 9 al 15 de diciembre: de 15:30
a 18:00 h.

— @ Bases de datos: Access 2007

(Nivel 1)

Duracion: 28 horas

Fechas: del 9 al 17 de diciembre
Horario: de 18:00 a 22:00 h.

Curso: Incoterms 2010

Duracion: 18 horas
Fechas: del 17 al 24 de o
septiembre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Operativa y Practica

del Comercio Exterior
Duracion: 60 horas

Fechas: del 15 de octubre al 5 de
noviembre

Horario: de 18:00 a 22:00 h.

Gestion y Practica Aduanera |
Duracion: 30 horas

Fechas: del 8 al 19 de noviembre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Gestion Aduanera II: Regimenes
Aduaneros Especiales y
Fiscalidad Internacional
Duracion: 24 horas

Fechas: del 22 de noviembre al 1
de diciembre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Inglés Empresarial

Duracién: 30 horas

Fechas: 30 de septiembre, 5, 0, 7,
13,1 4, 19, 20, 21 y 25 de octubre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Conversacion en Inglés:
Business Conversation
Duracion: 20 horas

Fechas: 27 de septiembre, 1, 4, 8,
15,18 y 22 de octubre

Horario: de 19:00 a 22:00 h.

Portugués Comercial
Duracion: 27,5 horas

Fechas: del 2 al 18 de noviembre
Horario: 19:30 a 22:00

Inglés Financiero

Duracién: 30 horas

Fechas: del 15 al 30 de noviembre
Horario: de 19:00 a 22:00 h.

aEMINARIOS

Motivacion para la Creacion
de Empresas

En colaboracion con Bic Galicia
Duracién: 3 horas

Fecha: 16 de septiembre
Horario: de 17:00 a 20:00 h.

Gratuito previa inscripcion

Herramientas para la
Reestructuracion y
reorganizacion empresarial
Duracion: 4 horas

Fecha: 23 de septiembre
Horario: de 9:30 a 13:30 h.
Gratuito previa inscripcién

Tratamiento de Incidencias
(pérdidas, danos y retrasos) en
el Transporte Internacional
En colaboracion con el ICEX
Duracion: 4 horas

Fecha: 28 de septiembre
Horario: de 9:30 a 13:30 h.

Gratuito previa inscripcién

Conceptos Basicos de Fiscalidad
En colaboracion con Bic Galicia
Duracién: 4 horas

Fecha: 29 de septiembre

Horario: de16:30 a 20:30 h.
Gratuito previa inscripcion

Orientado a la Micropyme.

Publicidad online:
Control de los resultados
Duracion: 4 horas

Fecha: 5 de octubre
Horario: de 9:30 a 13:30 h.
Gratuito previa inscripcién

Técnicas de Venta Minorista
En colaboracion con Bic Galicia
Duracion: 8 horas

Fecha: 6 y 7 de octubre
Horario: de 16:30 a 20:30 h.
Gratuito previa inscripcion

Orientado a la Micropyme

Firma Digital y Facturacion
Electronica

Duracion: 4 horas

Fecha: 7 de octubre

Horario: de 9:30 a 13:30 h.

Gratuito previa inscripcion

Claves para mantener a los
clientes: La Pasion por Atender
Duracion: 4 horas

Fecha: 21 de octubre

Horario: de 10:00 a 14:00 h.

Gratuito previa inscripcion

“aleulo de Precios

En colaboracion con el Bic Galicia
Duracién: 2 horas

Fecha: 21 de octubre

Horario: de 17:00 a 19:00 h.
Gratuito previa inscripcion

El Nuevo Marco del Transporte
Internacional: Las Reglas de
Rotterdam

Duraciéon: 2 horas

Fecha: 28 de octubre

Horario: de 16:30 a 18:30 h.

Gratuito previa inscripcion

La Promocion:

Un Estimulo para la Venta
En colaboracion con Bic Galicia
Duracion: 4 horas

Fecha: 28 de octubre

Horario: de 16:30 a 20:30 h.
Gratuito previa inscripcion

Orientado al pequefio comercio

“alidad del Servicio en

el Pequeno Comercio
En colaboracion con Bic Galicia
Duracion: 4 horas

Fecha: 4 de noviembre
Horario: de 16:30 a 20:30 h.

Gratuito previa inscripcién

Orientado al pequefio comercio

Planificacion Empresarial

En colaboracion con Bic Galicia
Duracion: 35 horas

Fecha entrevistas: 8 de noviembre
Fecha de inicio: 15 de noviembre
Horario: de 9:00 a 14:00 h.
Gratuito previa inscripcion.

Nutricion para el
profesional de la hosteleria
Duracion: 4 horas

Fecha: 10 de noviembre
Horario: de 9:00 a 13:00 h.

Gratuito previa inscripcion

Cémo Adaptar la Empresa
ala LOPD

Duracion: 4 horas

Fecha: 11 de noviembre
Horario: de 9:30 a 13:30 h.

Gratuito previa inscripcion

Prevencion de Riesgos en

la Hosteleria

En colaboracion con Bic Galicia
Duracion: 4 horas

Fecha: 11 de noviembre
Horario: de 16:30 a 20:30 h.
Gratuito previa inscripeion

Orientado al sector de la hosteleria

Seminario para Directivos:
Inteligencia Emocional:

El Coeficiente de Optimismo
Duracion: 4 horas

Fecha: 17 de noviembre
Horario: de 10:00 a 14:00 h.

Cierre del Ejercicio 2010:
Novedades Contables y Fiscales
Duracion: 4 horas

Fecha: 10 de diciembre

Horario: de 09:30 a 13:30 h.

Gratuito previa inscripcion




ENTREVISTA

José Garcia Costas

Presidente de la Camara de
Comercio de Vigo y del CGC

“Vamos a trabajar porque el
Consello Galego de Camaras
ocupe el espacio politico y
economico que le corresponde”

b Camara
Vigo

rimer semestre del ano con muchos acontecimien-

tos. Reeleccion como presidente de la Camara de
Vigo y nuevo representante del Consello Galego de
Camaras. ;Como afronta este nuevo curso?

Estamos a punto de comenzar un periodo que yo inicio
con mucho optimismo y con ilusion. Va a ser necesario re-
doblar los esfuerzos y trabajar mucho pero yo lo afronto
con tlusion y creo que va a ser positivo.

El Consello Galego de Camaras ha estado parado
durante algan tiempo. ;Cuales son los asuntos mas
urgentes que hay que tratar para inaugurar esta
nueva etapa?

Hay que entender que partimos practicamente de cero
v que los asuntos son muchos y variados. En cualquier
caso, el primer asunto es que el Consello Galego de
Camaras tiene que ocupar el espacio politico y econd-
mico que le corresponde y en ello estamos trabajando.
Estoy convencido que si ese espacio no es asumido por
el Consello, otros habra que lo ocupen, asi que debe-
remos poner todo el empernio en esta tarea. Tenemos
una sede muy pequeiia que es inadecuada en todos

“H mercado internacional es un objetivo
al que todos los empresarios debemos
aspirar | asumir”

los sentido y tendremos que ocuparnos de solucionar
esa situacion y dotar a la institucion de un lugar mas
idoneo.

Los recientes datos sobre nuestra balanza comercial
son bastante esperanzadores. ;La internacionaliza-
cion sigue siendo una asignatura pendiente o vamos
mejorando?

La exportacion, el mercado internacional, es un objetivo
al que todos los empresarios debemos aspirar y asumir.
Porque ademdas de que nos abre puertas y nos aumenta el
volumen de facturacion de nuestros productos, nos obliga
a mejorar dada la exigencia del mercado exterior. Esas

mejoras estan relacionadas con los sistemas productivos
v la calidad del propio producto, algo que nos hace mds
compelitivos a nivel nacional. En cualquier caso, mi 0b-

Jetivo es ensenar a las empresas gallegas el camino para

abrirse paso en otros mercados. Se trata de algo absolu-
tamente necesario para sobrevivir y crecer.

6Tl consejo a los politicos? ue se olviden
te [as siglas del partido, que se olviden
te [as luchas internias, | que piensen
en los ciudadanos™

Desde el punto de vista econéomico, los datos, las no-
ticias, parecen dar una de cal y una de arena. Ob-
jetivamente, ;cree que hemos iniciado el proceso de
recuperacion?

Estoy seguro de que la caida libre en la que estabamos
inmersos se ha paralizado y eso ya es una buena noticia.
Ahora tendremos que comprobar si los niimeros que es-
tamos manejando se consolidan y podemos dar continui-
dad a ese crecimiento que, aunque en este momento es
leve, nos permite ser optimistas de cara al futuro.

El paro y el consecuente empobrecimiento de las fa-
milias, jpasaran a la historia como lo peor de esta
crisis?

Sin duda. El principal problema que nos va a dejar esta
crists es el paro, que va a tardar mucho tiempo en alcan-
zar las cotas deseables para la economia nacional. Sera
un problema que va a subsistir durante mucho tiempo y
va a ser la peor consecuencia de esta crisis.

;Cree que esta crisis se ha gestionado mal en toda
su dimension?

Por supuesto. Si nos cenimos al aspecto politico, la crisis
ha estado tan mal gestionada que es increible todo lo
que ha ocurrido. Primero, no se acepté que estabamos
en crisis, por lo que es muy dificil que un grupo de per-
sonas que tienen la responsabilidad de tomar medidas
lo hagan porque no asumen el principio del problema:
estamos en crisis. Esto desde el Gobierno se gestiono mal
porque, repito, se empezo por no asumir que habia una
crists financiera que dio paso a una crisis econémica, que
aungue son cosas parecidas son distintas. A partir de aht,
las consecuencias han sido las que todos conocemos.
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Las cajas gallegas inician ahora la recta final de su
proceso de fusion. ;Realmente pensé que llegaria
este momento?

Al momento en que estamos no, y ;por qué? Pues porque
el planteamiento de la fusion era absolutamente distinto a
lo que ahora se esta dilucidando y a lo que ahora tenemos
encima de la mesa. Yo solo espero que los problemas que
todavia existen se resuelvan, pero hay mucho que trabajar
oy serdn necesarios nuevos esfuerzos de todas las partes im-
plicadas para que esto culmine en algo que tenga futuro.

“tn el aspecto politico [a crisis ha estado
tan mal gestionada que es increrble
todo lo que ha ocurrido”

Esfuerzos también se han hecho, y muchos, para so-
lucionar el problema de la Factoria Naval de Marin,
pero parece que han merecido la pena.

Con Factoria Naval, los principales damnificados, que so-
mos la industria auxiliar, es decir, los que asumimos en este
momento el principal trabajo que se hace en los astilleros,

hemos tenido la grandisima suerte de que detras de todo ésto
habia unas entidades financieras que estan muy vinculadas
a nuestra zona, a nuestra Galicia. ¥ el mérito fundamental
de las soluciones que se han aportado al astillero, financie-
ramente hablando, han partido de ellas. En cualquier caso,
no puedo olvidar el papel importantisimo, yo diria trans-
cendental, que jugo la Xunta de Galicia y la Conselleria
de Industria. La actuacion del conselleiro de Industria ha
sido determinante para el buen fin de esta operacion. Javier
Guerra es el principal “culpable”, y lo digo entre comillas,
de la solucion que ha tenido este grandisimo problema.

Se avecina un curso politico ajetreado por las elec-
ciones. ;Qué le recomienda a los politicos, tenien-
do en cuenta que los electores parecen cansados de
falsas promesas en un momento tan critico para la
economia?

Pues mi consejo es muy sencillo: que se olviden de las
siglas del partido, que se olviden de las luchas internas,
¥ que pienses en los ciudadanos, El dia que tengamos
unos politicos dispuestos a olvidarse de sus colores y el
poder, y se dediquen a gestionar para los ciudadanos,
estoy seguro de que todo ira muchisimo mejor y que los
electores sabran entenderlo y reconocerlo. Mientras esto
no ocurra, las peleas seguiran y cada uno hard lo me-
Jor para su partido, olvidando que su deber es gobernar
para los ciudadanos. m

mena Casal. m

José Garcia Costas fue elegido el pasado mes del julio presidente del Consello Galego de Camaras du-
rante el acto de constitucion del organismo, cuyo mandato se extendera hasta 2014. El empresario inicia
asi su primera legislatura oficial en la que estara acompanado por Jests Asorey Carril, presidente de
la Camara de Santiago, que ostentara el cargo de vicepresidente; Marcelo Castro-Rial, presidente de la
Camara de A Coruna, que sera el nuevo Tesorero; y los vocales Alfredo Mosteirin Castaner, presidente
de la Camara de Lugo, y Francisco M. Moldes Lopez, presidente de la Camara de Pontevedra. Al acto,
presidido por el conselleiro de Economia e Industria, Javier Guerra, acudié también la directora xeral
de Comercio, Nava Castro, los nueve presidentes de las Camaras gallegas y la secretaria de CGC, Filo-

EMPLEO

{puesta por [a capacidad
emprendedora de [as mujeres
con el programa PHE

La tasa de actividad femenina en nuestro pais ha pasado del 27,7% en el ano 1980 al 51,55% en 2009,
lo que sitia a Espana en el quinto puesto de un ranking de 14 Estados de la UE

as Camaras de Comercio y el Mi-
nisterio de Igualdad han renovado
el Programa de Apoyo Empresarial
a las Mujeres (PAEM). Su objetivo
es proporcionar informacién y ase-
soramiento a emprendedoras, tanto
en forma presencial como a través de
Internet, asi como la sensibilizacién
y la formacién en materia de igual-
dad en el ambito empresarial.

Desde su creacion, en el ano 2000,
ha facilitado la creacion de mas de
18.000 empresas lideradas por mu-
jeres (2.700 el afio pasado) y 22.000
puestos de trabajo entre autoempleo y
asalariados. Concretamente, en la Ca-
mara de Vigo se atendieron desde que
se implant6. en 2004, mas de 1.500
consultas, sélo en 2009 se recibieron
a 268 usuarias y alo largo de este afio
mas de 150. Las mujeres recibieron
informacion de caracter socioecond-
mico, oportunidades de autoempleo,
legislacion laboral, tramites admi-
nistrativos, direcciones de interés...
PAEM ofrece también asesoramiento
sobre planes de viabilidad, comercio
interior, estudios de mercado, asesoria
juridica, fiscal o financiera... El perfil
de las usuarias es de una persona de
entre 25 y 45 anos, con una forma-
cion académica universitaria y des-
empleada de menos de 1 afio.

UHION EUROPEA

Foncko Social Eunpea

ot o A Ao

La tasa de actividad femenina en
nuestro pais ha pasado del 27.7% en
el ano 1980 al 51,55% en 2009, lo
que sitia a Espana en el quinto pues-
to de un ranking de 14 Estados de la
UE. Sin embargo, el Informe Ejecu-
tivo Galicia 2008 del Global Entre-
preneurship Monitor muestra una
presencia de un 60,68% de hombres
con idea de emprender frente a un
37,96% de mujeres. Asimismo, reve-
la que un 58,48% de los emprende-
dores consolidados (mas de 3.5 anos
de actividad) son hombres, frente el
47,52% de mujeres. Ademas, es in-
negable la falta de representatividad
en los puestos de direccion, aunque

en 2005 las mujeres en los altos car-
gos de las empresas privadas eran el
3% y ahora rozan el 10%.

Uno de los principales objetivos del
Programa es apoyar a las muje-
res para crear empresas en sectores
emergentes y nuevas tecnologias,
como el metal, la energia, la cons-
truccion... Es decir, ir mas alla de
los espacios considerados tradicio-
nalmente como femeninos. Lo cier-
to es que las mujeres representan el
54,25% del total de estudiantes en
la Universidad, pero sélo suponen el
15% de las alumnas de Ingenieria,
mientras que absorben el 80% de las
plazas en Pedagogia. m
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Participacion en la Feria Emaf.
Del 10 al 13 de noviembre. Lugar:
Oporto (Portugal). Sectores: Ma-
quina, herramienta y accesorios,
mantenimiento industrial, produc-
tos vy servicios para la industria,
productos de metalurgia y metal-

mecanica.

Participacion en la Feria K. Del
27 de octubre al 3 noviembre. Lu-
gar: Disseldorf (Alemania). Sector:
Caucho.

Participacion en la Feria Euro-
mold. Del 1 al 4 de noviembre. Lu-
gar: Frankfurt (Alemania). Sector:
Moldes.

Mision Comercial a Canada-
Chicago. Del 15 al 25 de noviem-
bre. Destino: Montreal, Toronto,
Chicago (Canada y EEUU). Sector:
Plurisectorial.

Mision comercial a Australia y
Nueva Zelanda. Del 8-21 de no-
viembre de 2010. Destino: Auc-
kland, Sydney, Perth y Melbourne
(Nueva Zelanda y Australia). Sec-
tor: Plurisectorial.

Mision Comercial a Italia. Del
25 al 29 de octubre. Destino: Milan
(Italia). Sector: Plurisectorial.

Mision comercial inversa de im-
portadores de productos del mar
(EEUU, Alemania, Polonia y Tur-
quia). Del 5 al 7 de octubre. Des-
tino: Conxemar. Sector: productos

del mar congelados o frescos.

fitliDRa

Plan Renove de Electrodomés-
ticos. Resolucion de 6 de julio de

B Camara

Vigo

bases reguladoras para la conce-
si6n de subvenciones, en régimen
de concurrencia no competitiva,
relativa al Plan Renove de Electro-
domésticos, asi como la seleccion
de entidades colaboradoras que
participaran en su gestion, y se
convocan para el afio 2010. DOG
n’ 131 del 12 de julio de 2010. Fin:
29/10/2011 o hasta fin de fondos

disponibles.

Energias Renovables. Resolucion
de 6 de julio de 2010 por la que
se establecen las bases regulado-
ras para la concesion, en régimen
de concurrencia competitiva, de
las subvenciones y ayudas a pro-
vectos de energias renovables co-
rrespondientes al ejercicio 2010,
cofinanciadas por el Feder en el
marco del programa Feder-Galicia
2007-2013 y al amparo del conve-
nio suscrito entre el IDAE y el Inega
el dia 18 de mayo de 2010. DOG n®
133 del 14 de julio de 2010. Fin:
20/09/2010.

Fomento de la propiedad indus-
trial. Orden del 14 de abril de 2010
por la que se establecen las bases
reguladoras para la concesion, en
régimen de concurrencia no com-
petitiva, de las subvenciones para el
fomento de la propiedad industrial
en el ambito de la Comunidad Au-
tonoma de Galicia, y se procede a
su convocatoria para el afio 2010.
DOG n°77 del 26 de abril de 2010.
Fin: 15/11/2010.

Empleo y emprendedores. Reso-
lucion del 30 de marzo de 2010 por
la que se le da publicidad al acuerdo
del Consejo de Direccion del Institu-
to Galego de Promocién Econémica
(Igape), que aprueba las bases regu-
ladoras de las ayudas del Instituto
Gallego de Promocion Economica a
los proyectos de creacion de peque-
nas y medianas empresas o de reali-

zacion de inversiones en pequenas y
medianas empresas nuevas promo-
vidas por nuevos emprendedores,
cofinanciadas por el Fondo Europeo
de Desarrollo Regional, en el marco
del Programa Operativo Feder Ga-
licia 2007-2013. y se procede a su
convocatoria en régimen de concu-
rrencia no competitiva. DOG n°65
del 8 de abril de 2010. Plazo de so-
licitud: 30/11/2011.

Amortizacion de costes de pro-
duccion de largometrajes. Reso-
lucién del 22 de marzo de 2010 por
la que se establecen las bases regu-
ladoras y la convocatoria publica
para la concesién de subvenciones
para la amortizacion de los costes
de produccion de largometrajes ci-
nematograficos, telefilmes y docu-
mentales de interés cultural gallego.
DOG n°66 de 9 de abril de 2010.
Fin: 15/09/10

Ref. 721. Consultor de seguridad
de la informacion. Empresa ga-
llega de reciente creacién busca un
estudiante de Gltimos cursos en In-
genieria de Telecomunicaciones/In-
formatica para trabajar en un pro-
yecto para una gran multinacional y
convertirse en Consultor de la Segu-
ridad de la Informacién (SI). Requi-
sitos: Estudiante de dltimos cursos,
a falta de pocas asignaturas (o PFC)
para la obtencién del titulo de Inge-
nieria de Telecomunicaciones. Buen
nivel de inglés (imprescindible).
Manejo de herramientas ofimaticas.
Conocimientos o experiencia en SI
y/0 en SAP. Conocimientos de Ac-
cess 0 bases de datos. Experiencia
en programacion. Tercer idioma
(francés, aleman, portugués). Co-
nocimientos en areas empresariales
(finanzas, marketing, economia).
Disponibilidad para viajar y carnet

de conducir.

Ayudas del IGAPE al comercio
minorista. Resolucion del 25 de
febrero de 2010 por la que se da
publicidad al acuerdo del Consello
de Direccién do Instituto Galego
de Promocion Econémica (IGA-
PE). que aprueba las bases regu-
ladoras de las ayudas del IGAPE
al sector del comercio minorista,
complementarias a la linea de fi-
nanciacion de circulante subsi-
diado y avalado para auténomos
vy microempresas (Plan Re-Solve).
DOG n°44 del 5 de marzo de 2010.
Fin: 30/11/2010.

EMPLED

Ref. 722. Gestor de productos.
Se busca gestor de productos para
el departamento de disefio. Nivel
alto de inglés. Titulo requerido:
Ciclo Superior de Administracion.
Permiso de conducir y vehiculo

propio.

Ref. 720. Técnico especializado
en moldes PET. Técnico especia-
lizado en el disefio, fabricacién y
ajuste de moldes de PET para una
empresa que se dedica a la fabri-
cacion de envases plasticos para la
industria alimenticia, farmacéutica
v de cuidado personal. La persona
debe tener al menos 15 afos de ex-
periencia en el area de matriceria, y
puede ser de formacion ingeniero o
téenico. Se encargara de la forma-
cién y capacitacion de los trabaja-
dores. Puesto de trabajo en Costa
Rica.

Ref. 719. Comercial. Para trabajar
en empresa de seguros. Posibilida-
des de futuro como responsable de
la oficina comercial. Se requiere
experiencia y grado de estudios me-
dio.

Ref.717. Comercial. Experiencia
en el sector de la alimentacion y las
bebidas. Imprescindible disponibili-
dad de vehiculo.

JURIDICA

1LENDARIE

CONTRIBOYENTE

HASTA EL 20

RENTA 'Y SOCIEDADES
Retenciones e ingresos a cuenta

de rendimientos del trabajo, ac-
tividades econémicas, premios y
determinadas ganancias patrimo-
niales e imputaciones de renta,
ganancias derivadas de acciones y
participaciones de las instituciones
de inversion colectiva, rentas de
arrendamiento de inmuebles urba-
nos, capital mobiliario, personas
autorizadas y saldos en cuentas.

Julio y Agosto 2010.
Grandes Empresas. Mods. 111,
115, 117, 123, 124, 126, 128.

IVA

Julio y Agosto 2010. Régimen Ge-
neral. Autoliquidacién. Mod. 303.
Grupo de entidades, modelo indivi-
dual. Mod. 322.

Declaracion de operaciones inclui-
das en los libros registro del IVA y
del IGIC. Mod. 340.

Declaracién recapitulativa de opera-
ciones intracomunitarias. Mod. 349.

SEPTIEMBRE L
2010

13
°
20
27

Grupo de entidades, modelo agre-
gado. Mod. 353.
Operaciones asimiladas a las im-

portaciones. Mod. 380.

M

14
21
28

Mi

15
22
29

J V. S D
2 3 4 5
9 10 11 12
l6 17 18 19

23 24 25 26
30

Grandes Empresas. Mods. 561,
562, 563.
Agosto 2010. Grandes Empresas.
Mod. 560.

Agosto 2010. Mods. 564, 566.

IMPUESTO SOBRE LLAS PRIMAS
DE SEGUROS
Julio y Agosto 2010. Mod. 430.

Agosto 2010 (¥). Mods. 570, 580.
(*) Los destinatarios registrados,

destinatarios registrados ocasio-

nales, representantes fiscales y

IMPUESTOS ESPECIALES DE
FABRICACION

Junio 2010. Grandes Empresas
(*). Mods. 553, 554, 555, 550,
557, 558.

receptores autorizados (Grandes
Empresas), utilizaran para todos

los impuestos. Mod. 510.m

EMPLED

Ref. 716. Comercio exterior. Ne-
cesario experiencia en comercio
exterior. Imprescindible dominio de
inglés o francés y se valorara el co-

nocimiento de otro idioma.

Ref. 715. Administrativo-Conta-
ble. Necesaria FP en Administra-
cién y experiencia en contabilidad.

Ref. 714. Comercial. Experiencia
en el sector pesquero para ventas

nacionales e internacionales.

Ref. 713. Asesor financiero. Co-
mercializacion de productos de in-

version

Informacion de ofertas:
empleo@camaravigo.com
Tel.: 986 44 63 43

Www.camaravigo.es B

CONTACTO CONTRATACION PUBLICIDAD

Céamara de Comercio, Industria y Navegacion de Vigo
C/Republica Argentina 18 A - Vigo - Pontevedra - Espafa - 36201
Teléfono: 986 43 36 92. Fax: 986 43 56 59
Correo electrénico: comunicacion@camaravigo.com. Web: www.camaravigo.com

|3 Gamara te ofrece Ia posibilidad de anunciar tu empresa con tarifas en crisis




NOTICIAS

| confianza empresarial repunta en verano

| Indicador de Confianza Empresa-
rial (ICE) de julio de las Camaras
de Comercio registr6 un incremento
de 3.4 puntos respecto al dato de
abril. El ICE, corregido de estacio-
nalidad, se sitda en -14,8 puntos.
Se trata del valor mas elevado de los
altimos 8 trimestres. En el segundo
trimestre, el indice de situacion de la
marcha de los negocios se recupero
7.5 puntos respecto al dato del tri-
mestre anterior, situandose en -17,1.
El indice de expectativas para el ter-
cer trimestre se redujo ligeramente y
marcé -12,6 puntos, 0.8 menos que
en el trimestre previo. Los servicios
registraron el mejor comportamiento
de la confianza empresarial en julio.

Todas las ramas de actividad que
componen el sector presentaron da-
tos menos negativos. Sobre todo, hay
que destacar el comercio y la hos-
telerfa-turismo, actividades que lle-
vaban varios trimestres moviéndose
hacia cifras mas favorables, aunque
sin abandonar el terreno negativo. El
ICE de la rama que agrupa al resto de
servicios (telecomunicaciones, ocio,
consultoria,...) también se recupero,
aunque la senda que viene siguiendo
el indicador es mas irregular.

Por el contrario, la confianza de las
empresas del sector industrial se
estanco en el mes de julio respecto
al dato de abril, (-13.7, lo que su-
pone una mejora de, Gnicamente, 2

décimas), mientras que el ICE del
sector constructor volvié a recaer,
aunque lejos de los minimos de ene-
ro de 2009 (-29.6 en julio de 2010
frente a -42,3 en enero de 2009).
El dato favorable del ICE de julio
se sustentd, principalmente, en la
aportacion menos negativa de la
cifra de negocio de las empresas.
Aproximadamente el 50% de la me-
joria de la confianza se debi6 a la
contribucion de este componente.
La inversion también tuvo un mejor
comportamiento, auncue su aporta-
cién siguio siendo negativa. Final-
mente, el empleo fue la variable que
menos colaboré a la mejora del ICE,
s6lo un 6%. m

|as exportaciones gallegas aumentan un 18% en el primer semestre del aio

i Camara

Vigo

| presidente de Consello Galego de
Camaras, José Garcia Costas, valoro
“muy positivamente” los recientes
datos de las exportaciones gallegas
correspondientes al primer semes-
tre del afio. Garcia Costas destacd
el favorable comportamiento de
las exportaciones de Galicia, que
crecieron un 18%. por encima del
incremento en el conjunto de Espa-
na, que se situé en un 16,3 %. Los
resultados, hechos puablicos por el
Ministerio de Industria, Turismo
y Comercio, vienen a confirmar la
evolucion observada durante el pri-
mer trimestre del ano y apoyan las
buenas impresiones sobre la mejora
del sector exterior ya apuntadas por
la mayoria de analistas y expertos.
Asl, estas cifras responden en gran
medida a la mejoria relativa de las
economias desarrolladas de nuestro
entorno. El responsable de las Ca-
maras de Comercio gallegas destaco
el “papel que el sector exterior debe

desempenar en el futuro de la eco-
nomia” y subrayé que “hemos de
realizar una apuesta decidida por la
mejora constante de la posicion de

nuestras empresas y nuestros pro-
ductos en los mercados exteriores
como principal motor de la recupe-
racion”. m

Los empresarios de Pontevedra y el florte de Portugal se posicionan en contra
el sistema de cobro con telepeaje en las autovias del pars vecino

o0s representantes empresariales de la
provincia de Pontevedra y el presi-
dente de la Associacao Empresarial
de Viana Do Castelo se reunieron a
finales de julio para expresar de ma-
nera oficial y conjunta su rechazo a
la propuesta del Ejecutivo portugués
de imponer peajes en las autovias del
Norte y centro del pais. Todos coin-
cidieron en las graves consecuencias
que esta medida tendria para las em-
presas, el comercio y el turismo de
ambos margenes del rio Mino.

José Manuel Fernandez Alvarino,
presidente de la CEP; José Garcia
Costas, presidente de la Camara
de Comercio de Vigo; José Manuel
Seoane Garcia, vicepresidente 2° de
la Camara de Comercio de Ponteve-
dra; Gumersindo Alonso, presidente
de la Camara de Comercio de Tui;
Carlos Oubina Portas, presidente de
la Camara de Comercio de Villagar-
cia, y José Luis Ceia, presidente de

la Associacao Empresarial de Viana
do Castelo, se mostraron partidarios
de tomar “todas las medidas que
podamos al maximo nivel” para que
la decision no se lleve adelante. Los
empresarios consideran “inconsti-
tucional” que un pais de la Unién
Europea no admita una moneda de
curso legal para realizar un pago. El
colectivo se opone no solo al sistema
sino también al propio cobro, ya que
se trata de una medida “discrimina-
toria con respecto a otras regiones
del pais vecino”. Ademas, creen que
se trata de un “paso atras” en el de-
sarrollo empresarial de la zona y re-
cuerdan que el Plan de Movilidad de
la Eurorregion aboga por el transito
libre. La puesta en marcha de este
gravamen, recordaron, supondra
una importante pérdida de compe-
titividad empresarial. Alvarifio dio
algunos ejemplos recordando que
mas de 100 empresas gallegas estan

instaladas en parques empresariales
portugueses, que el 51% de las mer-
cancias con destino a Espana desde
Portugal entraron el pasado afio por
Galicia o que el 65% de las mercan-
cias trasportadas por carretera en el
norte luso se cargan en Galicia, en-
tre otros muchos.

El presidente de la Camara de Co-
mercio de Vigo, José Garcia Cos-
tas record6 que, aunque se oponen
al cobro del peaje, los empresarios
no pueden decidir lo que dictami-
na el Gobierno luso, por lo que si
finalmente se aprueba esta medi-
da, demandan que no se aplique a
todo el movimiento que hay desde
el punto de vista industrial (empre-
sas, mercancias y trabajadores). El
responsable de la institucién came-
ral viguesa explic6 que son muchas
las empresas auxiliares instaladas en
Portugal que sirven a la factoria vi-
guesa PSA- Peugeot- Citroen. m



Las Camaras de Comercio

somos las Instituciones que junto

a las Administraciones mis recursos
dedicamos a fomentar la
internacionalizacion de las
empresas espanolas,

! primer paso hasta

io de estrategias globales
de exportacion. 14.000 empresas
va se han beneficiado de ello.

Compruébalo. Estas en tn Camara.

VIVERD DF EMPRESAS DE LA CAMARA DE COMERCID DE V160

Plaza de Fernando Conde Montero-Rios, 9. Tel.: 986 120 104. Fax: 986 120 105. viverodeempresas@camaravigo.com
Consulte requisitos de ingreso y condiciones en www.camaravigo.com
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