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Más de 200 empresas han participado en la decena de acciones de comercio exterior organizadas por la Cámara Vigo y Zona Franca 
Ambas instituciones, que colaboran también en otros programas relacionados con el emprendimiento, visitaron durante 2014 México, Irán, India y Dubai.
Vigo, 11/12/2014. Cooperar, abrir nuevos mercados y fomentar la exportación de la empresa gallega. Con estas premisas la Cámara de Comercio de Vigo y Zona Franca han realizado, a la largo de 2014, una decena de acciones de comercio exterior, en las que han participado 213 empresas, de las cuales 177 eran pymes gallegas y 36 empresas extranjeras. Este calendario de internacionalización, del que hicieron balance José García Costas, Presidente de la Cámara de Comercio de Vigo, y Teresa Pedrosa, Delegada del Estado en el Consorcio de la Zona Franca,  se enmarca dentro de los convenios de colaboración firmados por ambas instituciones, a través del programa de acciones complementarias de iniciación del Consejo Superior de Cámaras de Comercio de España, actualmente Cámara de España. Se trata de fondos europeos gestionados por las Cámaras de Comercio, en concreto fondos FEDER, dirigidos específicamente a la promoción exterior de las PYMES. En este programa, las empresas pueden ver sufragados hasta el 80% de ciertos gastos en las acciones previstas. Así la aportación que realiza la Cámara de Vigo a través de estos fondos asciende al 64% del total, la aportación del Consorcio de la Zona Franca de Vigo es del 16% y el 20% restante corre a cargo de las empresas participantes. 
El listado  de acciones es el siguiente:

1. Misión inversa de importadores de materiales de construcción

2. Misión comercial multisectorial a México

3. Misión inversa durante la Feria Navalia

4. IV Encuentro Europeo de Subcontratación Industrial

5. Misión inversa durante la Feria Conxemar

6. Participación en la Feria Expo Sapuraiya de México

7. Participación en la Feria Seafex de Dubai

8. Misión comercial multisectorial a Irán

9. Misión comercial multisectorial a India
10. Jornadas Prácticas sobre acceso a licitaciones internacionales financiadas por el Banco Europeo de Reconstrucción y Desarrollo.

En las 5 misiones inversas realizadas, han participado 36 empresas extranjeras que han podido conocer la amplia oferta del mercado gallego. En este sentido cabe destacar que estos potenciales compradores pertenecían a 17 países: Alemania, Argentina, Austria, Estados Unidos, Francia, Italia, Marruecos, México, Montenegro, Noruega, Países Bajos, Panamá, Polonia, Reino Unido, República Checa, Suecia y Turquía.

Por otro lado, las misiones comerciales directas y las participaciones en ferias tuvieron los siguientes destinos: México (en dos ocasiones), Irán, India y Dubai. Teresa Pedrosa recordó que estos mercados “destacan por ser destinos prioritarios con buenas oportunidades de negocio para nuestras empresas”. Además, explicó que, a lo largo de 2014 (con datos hasta septiembre de las Cámaras de Comercio y Aduanas), Galicia realizó exportaciones a estos cuatro países por valor de 272.424,54 millones de euros.

	País
	Peso

(miles de kilos)
	Valor

(miles de euros)

	México
	20.996,52
	160.009,58

	Irán
	467,94
	2.621,36

	India
	3.458,91
	19.388,32

	Dubai (Emiratos Árabes Unidos)
	76.425,75
	90.405,28

	Total
	101.349,12
	272.424,54


García Costas, por su parte, apuntó que los convenios con Zona Franca han permitido a la Cámara de Comercio de Vigo incrementar notablemente el calendario de acciones de promoción del comercio exterior que se ofrece a las empresas. Estas nuevas acciones se suman al Plan FOEXGA que las Cámaras de Comercio gallegas realizan  conjuntamente con la Xunta de Galicia a través de la Consellería de Economía e Industria, desde 1992. Además, el presidente del ente cameral vigués recordó que, “antes del 31 de enero de 2015, previsiblemente, tendremos encima de la mesa la nueva Ley de Cámaras de Galicia, que abrirá una nueva etapa de estabilidad y viabilidad, y en la que este tipo de acuerdos, nos garantizan ser más competitivos ofreciendo, en este caso concreto, un calendario de destinos amplio, con mercados potenciales y de alto interés para nuestras empresas exportadoras”.

De cara a 2015, ambas instituciones, que colaboran también con otros programas relacionados con el emprendimiento, tienen ya planificadas seis acciones que forman parte del actual convenio y que, “esperan”, se sumen a otras que se establecerán a través de un nuevo acuerdo. Estas  acciones tendrán lugar en el primer semestre de 2015

1. Misión comercial a Sudáfrica y Namibia (8-14 febrero 2015)

2. Misión comercial a Indonesia y Filipinas (14-21 febrero 2015)

3. Misión comercial a Perú y Chile (13- 17 abril 2015)

4. Misión comercial a Estonia, Letonia y Lituania (13-17 abril 2015)

5. Participación en la Seafood Processing Global de Bruselas (21-23 abril 2015) 

6. Y en fecha aún por determinar, se realizará una acción comercial para los emprendedores gallegos gracias a la cual podrán visitar incubadoras de empresas en Londres
OTROS DATOS DE INTERÉS
MÉXICO

	Capítulos
	Peso

(miles de kilos)
	Valor

(miles de euros)

	BARCOS Y DEMÁS ARTEFACTOS FLOTANTES




	3.036,00
	41.370,68

	PRENDAS Y COMPLEMENTOS (ACCESORIOS), DE VESTIR, EXCEPTO LOS DE PUNTO


	731,33
	29.932,17

	MUEBLES; MOBILIARIO MEDICOQUIRÚRGICO; ARTÍCULOS DE CAMA Y SIMILARES; APARATOS DE ALUMBRADO NO EXPRESADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE; ANUNCIOS, LETREROS Y PLACAS INDICADORAS, LUMINOSOS Y ARTÍCULOS SIMILARES; CONSTRUCCIONES PREFABRICADAS



	1.444,67
	10.020,02

	TOTAL
	20.996,52
	160.009,58 €


México es la 14ª economía del mundo y segunda de Latinoamérica a continuación de Brasil. Además, es el primer exportador iberoamericano, consolidándose como una importante plataforma exportadora aprovechando los numerosos acuerdos comerciales de libre comercio que tiene firmados. En este sentido, cabe destacar que México es el segundo país con el mayor número de Tratados de Libre Comercio en el mundo (tiene firmados una docena que involucran a 43 países, en tres continentes) y por ello estos acuerdos han creado un marco jurídico que ofrece certidumbre a los agentes económicos, incluyendo exportadores, inversionistas y consumidores. El comercio exterior mexicano se caracteriza por dos aspectos fundamentales: el importante peso específico de la industria maquiladora en el comercio exterior mexicano y la gran dependencia de Estados Unidos (el 80% de las exportaciones del país).

Por todo ello, y a pesar de la situación económica a nivel global, la economía mexicana continúa gozando de estabilidad y crecimiento según sus índices macroeconómicos.

IRÁN

	Capítulos
	Peso

(miles de kilos)
	Valor

(miles de euros)

	CAUCHO Y SUS MANUFACTURAS


	175,67
	1.085,69

	LOS DEMÁS PRODUCTOS DE ORIGEN ANIMAL NO EXPRESADOS NI COMPRENDIDOS EN OTRA PARTE
	7,47
	592,85

	REACTORES NUCLEARES, CALDERAS, MÁQUINAS, APARATOS Y ARTEFACTOS MECÁNICOS; PARTES DE ESTAS MÁQUINAS O APARATOS


	67,36
	369,67

	TOTAL
	467,94
	2.621,36


Irán es una economía fuertemente industrializada, con importantes volúmenes de producción de acero (7º productor mundial), cemento (10º productor mundial), automóviles (1,5 mill. de unidades año) y una sólida industria agroalimentaria. El relativo aislamiento fruto de las sanciones ha impulsado de modo notable dicha industrialización. Además cuenta con importantes reservas de petróleo y gas, así como con numerosos recursos mineros de todo tipo. Constituye la principal potencia regional, tanto por su peso económico como por su población, posición estratégica y capacidad militar. Las perspectivas de levantamiento de las sanciones económicas permiten augurar un fuerte crecimiento en la demanda, especialmente de suministros industriales.
INDIA

	Capítulos
	Peso

(miles de kilos)
	Valor

(miles de euros)

	BARCOS Y DEMÁS ARTEFACTOS FLOTANTES


	204,75
	5.611,32

	PRENDAS Y COMPLEMENTOS (ACCESORIOS), DE VESTIR, EXCEPTO LOS DE PUNTO



	141,05
	4.579,70

	PRENDAS Y COMPLEMENTOS (ACCESORIOS), DE VESTIR, DE PUNTO


	100,87
	2.315,68

	TOTAL
	3.458,91
	19.388,32


La India es el séptimo país más extenso del mundo, y el segundo en población con más de 1.200.000.000 de habitantes. El patrón importador indio está dominado por los bienes industriales (en torno al 95% del total de importaciones), presentando mayores dificultades para los productos agrícolas, por factores proteccionistas (altos aranceles y numerosas barreras no arancelarias), de logística y transporte, y culturales (hábitos de consumo). Los sectores con mayores posibilidades de progresión para las exportaciones españolas son: pieles, instrumentos y aparatos de precisión, productos cerámicos, material eléctrico y maquinaria en general, material de defensa, aparatos de grabación o reproducción de sonido e imagen y taninos. Sectores de especial interés: equipos de procesado de alimentos, cadena de frío, gestión de aguas (irrigación, tratamientos, desalación), equipos de generación e instalaciones completas (energías renovables y gas) y maquinaria agrícola. En servicios: servicios a móviles, franquicias de moda.

DUBAI
	Capítulos
	Peso

(miles de kilos)
	Valor

(miles de euros)

	COMBUSTIBLES MINERALES, ACEITES MINERALES Y PRODUCTOS DE SU DESTILACIÓN; MATERIAS BITUMINOSAS; CERAS MINERALES 


	58.374,81
	30.710,61

	MANUFACTURAS DE CUERO; ARTÍCULOS DE TALABARTERÍA O GUARNICIONERÍA; ARTÍCULOS DE VIAJE, BOLSOS DE MANO (CARTERAS) Y CONTINENTES SIMILARES; MANUFACTURAS DE TRIPA

	23,28
	8.463,66

	PRENDAS Y COMPLEMENTOS (ACCESORIOS), DE VESTIR, EXCEPTO LOS DE PUNTO



	222,70
	19.865,07

	TOTAL
	76.425,75
	90.405,28


La economía de Emiratos Árabes Unidos (EAU) es principalmente dependiente de los hidrocarburos y no hay apenas producción (exceptuando la energética), por lo que necesita importar casi todo. La demanda crece cada año debido, tanto al crecimiento de la población del país, como al incremento del turismo. EAU ofrece interesantes oportunidades comerciales a las empresas gallegas gracias a factores como:

- A día de hoy, lidera el desarrollo económico de los países del Golfo a través de proyectos impresionantes que les configuran como centro neurálgico de los negocios y del turismo mundial 

- Es uno de los puntos estratégicos para la reexportación en el área de Oriente Medio, una circunstancia que es aprovechada por muchas empresas para abrirse paso en el mercado de los países del Golfo. La logística y los medios de pago ágiles potencian su carácter de plataforma de mercado hacia sus países vecinos.

- Configura un mercado de interés que disfruta de una ubicación estratégica, buenas conexiones marítimas y aéreas, eficiencia de sus puertos y aeropuertos, bajos costes de almacenamiento y zonas francas.

- Ofrecen perspectivas de aumento de los intercambios comerciales con la Unión Europea, debido a las negociaciones que se mantienen para firmar un Tratado de libre comercio con los países del Golfo.

- En concreto Dubái, ha despuntado como principal centro de distribución de la zona del Golfo y por su acceso a un mercado de 1.500 millones de consumidores. Es el centro comercial, logístico y turístico de Oriente Medio. Emirato que vive de la reexportación, un punto clave para las empresas que exporten a esta ciudad, ya que de esta manera sus productos estarán llegando también a los países vecinos.

-La demanda de productos agroalimentarios desde EAU han aumentado un 20% y las exportaciones de los mismos desde España un 30%. Según el Ministerio de Economía de EAU, la demanda de productos alimentarios crece a un ritmo del 12% anual.

Departamento de Comunicación
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