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En estos dias de final de ano tendemos a hacer ba-
lance de lo sucedido y plantear objetivos y expecta-
tivas para el nuevo periodo que comienza. En lo eco-
ndémico, parece claro que 2014 ha marcado un claro
cambio de tendencia, si atendemos a la evolucion de
la realidad empresarial, con respecto a los ejercicios
pasados de la economia espanola. Como senalaba
hace pocos dias el Secretario General de la OCDE, en
la presentacion de su informe sobre Espana, tras dos
recesiones consecutivas, el PIB vuelve a crecer a un
ritmo lento pero apreciable y el desempleo comien-
za, lentamente, a reducirse. Las expectativas mejo-
ran y todos los institutos y organismos dedicados a
la prospectiva revisan al alza, sus previsiones sobre
la evolucion de nuestra economia.

Sin embargo persisten dificultades importantes en

nuestra situacion que hemos de tener en cuenta.

En el ambito exterior, Europa sigue experimentan-
do problemas sin encontrar soluciones claras para
ellos. En lo que se refiere al ambito interior hemos
de reflexionar sobre ciertos aspectos relevantes. En
primer lugar, si bien crecemos, falta por saber qué
parte de ese crecimiento se debe al descenso del
precio del petréleo, y por ende de la factura ener-
gética. Por otro lado, aunque se haya finalizado con
un éxito mas que razonable la reestructuracién del
sistema financiero, los niveles de deuda, publica y
privada, siguen siendo muy elevados,y comprome-
ten la capacidad de inversion futura de las empre-
sas no financieras. EL desempleo sigue en niveles

alarmantes, y el peso de los salarios en el PIB ha
descendido quizas demasiado para poder esperar
aumentos razonables en el consumo interno. Per-
sisten problemas estructurales importantes, y la
situacion politica y social se ha vuelto muy vola-
til, con nuevas opciones politicas que se auguran
como actores principales del panorama electoral y
cuyas propuestas, en no pocos aspectos, no estan
suficientemente claras y comprometen la confianza
empresarial y social

De todas estas fuentes de incertidumbre creemos
que debemos poner el acento en la senalada dismi-
nucion del peso relativo de los salarios en el PIB. So-
mos conscientes de las dificultades econdmicas que
experimentan las familias sin ingresos del trabajo,
que en muchas ocasiones resultan dramaticas. Pero
es necesario senalar que es cada vez mas frecuente
que personas con empleo experimenten dificultades
serias para hacer frente a sus gastos y mantener un
nivel de vida digno. Si queremos estabilizar nuestra
economia, y nuestra sociedad, juntamente con el im-
pulso de nuestra competitividad exterior, debemos
perseguir la reactivaciéon del consumo interno. Y
éste depende, principalmente, de la disponibilidad
de gasto de los ciudadanos. El reto para el proximo
ano sera seguir mejorando la competitividad empre-
sarial, de modo que podamos transformar la recu-
peracién en ingresos que lleguen a los ciudadanos
y reactiven el consumo, alimentando asi el circulo
virtuoso de la mejoria econémica.
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NUEVO PROGRAMA

ENERQ-JUNIO
2015

Avanzamos en estas paginas el nuevo programa de
cursos para el periodo enero- junio 2015. Casi medio
centenar de propuestas que iran creciendo a lo largo
de los proximos meses y que apuestan por temas
directamente relacionados con la empresa, con un
énfasis especial las nuevas tecnologias y profesiones.

CURSOS
GENERALES

> TECNICAS PERSUASIVAS
DE VENTAS Y NEGOCIACION

Duracién: 9 horas
Fechas: 10, 11 y 12 de febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> CARRETILLERO
Duracion: 12 horas

Fechas: 16-19 febrero
Horario: 9:00 a 13:00 horas

> FACTURACION
INFORMATIZADA:
FACTURAPLUS

Duracion: 15 horas
Fechas: 16-20 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

La programacion esta pensada para que los trabajadores
en activo puedan compaginar la asistencia a los cursos
con su actividad diaria, por lo que la mayoria comienzan
fuera del horario laboral. A mediados del mes de enero,
y a través de nuestra web www.camaravigo.com o en
la sede de la propia institucion, los interesados podran

realizar la inscripcion a estos cursos y seminarios.

> EL ASESOR DE IMAGEN
PERSONAL: PERSONAL
SHOPPER

Duracién: 15 horas
Fechas: 16-20 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> NOMINAS
INFORMATIZADAS:
NOMINAPLUS

Duracién: 15 horas
Fechas: 23-27 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> GESTION ECONOMICO-
FINANCIERA DE LA PYME

Duracién: 12 horas
Fechas: 2-5 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

>COACHING DE EQUIPOS DE
TRABAJO: COMO LIDERAR
ADECUADAMENTE UN EQUIPO

Duracioén: 12 horas
Fechas: 2-5 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> CURSO PRACTICO

DE FISCALIDAD PARA

LA PYME:IVA,IRPFE
IMPUESTO DE SOCIEDADES
Duracién: 30 horas

Fechas: 2-13 marzo

Horario: 9:30 a 12:30 horas

>CONTABILIDAD
INFORMATIZADA: CONTAPLUS

Duracién: 15 horas
Fechas: 9-13 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

PUBLICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE VIGO
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> PNL: PROGRAMACION
NEURO LINGUISTICA:

LA HERRAMIENTA
COMUNICACIONAL DE LA
NUEVA ERA

Duracién: 15 horas
Fechas: 9-13 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> GESTION Y SISTEMAS DE
COSTES PARA LA TOMA DE
DECISIONES

Duracién: 12 horas
Fechas: 23-26 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> NOMINAS
INFORMATIZADAS:
NOMINAPLUS

Duracién: 15 horas
Fechas: 6-10 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> GESTION DE TESORERIA
Duracion: 12 horas

Fechas: 13-16 abril

Horario: 19:00 a 22:00 horas

>EL ASESOR DE IMAGEN
PERSONAL: PERSONAL
SHOPPER

Duracién: 15 horas
Fechas: 13-17 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

>NOMINAS Y SEGURIDAD
SOCIAL

Duracién: 30 horas
Fechas: 13-24 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> CREATIVIDAD-INNOVE EN
SU NEGOCIO Y EMPRESA

Duracién: 9 horas
Fechas: 14-16 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

Vigo

> FACTURACION INFORMA-
TIZADA: FACTURAPLUS
Duracién: 15 horas

Fechas: 20-24 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> CONTABILIDAD GENERAL
Duracion: 45 horas

Fechas: 4-22 mayo

Horario: 19:00 a 22:00 horas

>NEGOCIACION: LA
COMUNICACION NO VERBAL

Duracién: 9 horas
Fechas: 5-7 mayo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> GESTION DE LA TIENDA
ONLINE

Duracién: 16 horas
Fechas: 11-21 mayo

Horario: 11 y 13 de mayo de
17:30 a 21:30 horas, del 18 al 21
de mayo de 17:00 a 19:00 horas.
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> CONTABILIDAD
INFORMATIZADA:
CONTAPLUS

Duracién: 15 horas
Fechas: 25-29 mayo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> ANALISIS DE BALANCES
Duracion: 12 horas

Fechas: 8-11 junio

Horario: 19:00 a 22:00 horas

>MANIPULADOR DE
ALIMENTOS

Duracion: 3 horas
Fechas: mensual

Horario: consultar a lo largo
del ano

INFORMATICA

Y NUEVAS
TECNOLOGIAS

> HOJA DE CALCULO: EXCEL
2010 (NIVEL INICIACION -
NIVEL I)

Duracién: 30 horas
Fechas: 2-3 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> INICIACION AL DISENO DE
PAGINAS WEB

Duracion: 60 horas
Fechas: 16 febrero -13 marzo
Horario: 9:30 a 12:30 horas

> TABLAS DINAMICAS Y
DATOS EN EXCEL 2010

Duracion: 15 horas
Fechas: 23-27 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> HOJA DE CALCULO: EXCEL
2010 (NIVEL AVANZADO-
NIVEL 1)

Duracion: 30 horas
Fechas: 2-13 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> EXCEL 2010 PARA
ADMINISTRATIVOS Y
CONTABLES

Duracion: 30 horas
Fechas: 16-27 marzo

Horario: todos los dias de 19:00
a 22:00 horas, excepto los dias
24, 25y 26 de marzo, que sera
de 18:00 a 22:00 horas

PUBLICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE VIGO
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>SEO-SEM
Duracién: 20 horas
Fechas: 23 marzo-1 abril

Horario: de lunes a jueves de
19:00 a 22:00 horas, excepto el
1 de abril que sera de 18:00 a
22:00 horas

>PRESENTACIONES
COMERCIALES CON
POWERPOINT 2010

Duracién: 15 horas
Fechas: 13-17 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> EXCEL 2010 PARA
ADMINISTRATIVOS Y
CONTABLES

Duracién: 30 horas
Fechas: 4-15 mayo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> HOJA DE CALCULO:
EXCEL 2010 (NIVEL
ESPECIALIZADO-NIVEL I11)

Duracién: 30 horas
Fechas: 25 mayo-5 junio
Horario: 19:00 a 22:00 horas

>LA GRABADORA DE
MACROS EN EXCEL 2010

Duracién: 9 horas
Fechas: 21-23 abril
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> TABLAS DINAMICAS Y
DATOS EN EXCEL 2010

Duracién: 15 horas
Fechas: 8-12 junio
Horario: 19:00 a 22:00 horas

Vigo

COMERCIO
EXTERIOR

>GESTION Y PRACTICA
ADUANERA |

Duracién: 30 horas
Fechas: 2-13 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> CURSO PRACTICO:
DOCUMENTACION DEL
COMERCIO EXTERIOR

Duracién: 15 horas
Fechas: 16-20 febrero
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> OPERADOR ECONOMICO
AUTORIZADO

Duracién: 15 horas
Fechas: 2-6 marzo
Horario: 19:00 a 22:00 horas

AREA
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> GESTION ADUANERA II:
REGIMENES ADUANEROS
ESPECIALES Y FISCALIDAD
INTERNACIONAL

Duracién: 24 horas

Fechas: 9-19 marzo

Horario: 19:00 a 22:00 horas
(lunes a jueves)

> CURSO SUPERIOR:
ESTRATEGIA Y GESTION
DEL COMERCIO EXTERIOR

Duracion: 140 horas
Fechas: 6 abril-25 mayo
Horario: 18:00 a 22:00 horas

> MEDIOS DE PAGO
INTERNACIONALES: EL
CREDITO DOCUMENTARIO

Duracion: 24 horas
Fechas: 1- 11 de junio

IDIOMAS

> CONVERSACION EN
INGLES: BUSINESS
CONVERSATION

Duracion: 6 horas

Fechas: mensual, empezando
en febrero (miércoles)

Horario: 20:00 a 21:30 horas

> BREAKFAST AND
SPEAKING

Duracién: 6 horas

Fechas: mensual, empezando
en febrero (jueves)

Horario: 8:30 a 10:00 horas

> INGLES EMPRESARIAL
Duracioén: 30 horas

Fechas: 23 febrero-13 marzo
Horario: 19:00 a 21:30 horas

> PORTUGUES COMERCIAL
Duracion: 30 horas
Fechas: 9-24 marzo

Horario: 19:00 a 22:00 horas
(lunes a jueves)

> INGLES COMERCIO
EXTERIOR

Duracién: 30 horas
Fechas: 25 mayo-12 junio

Horario: 19:00 a 21:30 horas
(lunes, martes, jueves y viernes)

Horario: 19:00 a 22:00 horas (lunes, martes, jueves y viernes)

INFORMACION E INSCRIPCIONES

Camara Oficial de Comercio, Industria y
Navegacion de Vigo.

C/ Republica Argentina n°® 18 - A

Telf: 986 446 297 / Fax: 986 435 659
www.camaravigo.es / formacion@camaravigo.com

Horario de atencién al publico:

* Invierno: de lunes a jueves de 9:00 a 14:00 horas
y 16:00 a 19:00 horas, y los viernes de 9:00 a
15:00 horas.

¢ Verano: de lunes a viernes de 9:00 a 15:00 horas

Pague con PayPaI

PLAZAS LIMITADAS

La participacion en los cursos se formalizara por
riguroso orden de llegada de las solicitudes.

DIPLOMAS

Al finalizar cada curso la Camara de Comercio
entregara un diploma a los alumnos que acrediten
su asistencia y aprovechamiento. La Camara de
Comercio de Vigo se reserva el derecho de anular la
celebracion de algun curso o seminario en el caso
de que no sea cubierto el numero minimo de plazas.

Ahora puedes pagar la inscripcion de
los cursos y jornadas a través de Paypal.
Recuerda que este sistema admite el pago
con las tarjetas de crédito mas habituales,
aungue no tengas cuenta propia.

_ PUBLICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE VIGO
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MAS DE 200 EMPRESAS HAN

FEDER

Fondo Europeo
de Desarrollo

“Una manera de hacer Europa”

LEV

CONSORCIO ZONA
FRANCA DE VIGO

zzz=-  PARTICIPADO EN LA DECENA DE
ACCIONES DE COMERCIO EXTERIOR
ORGANIZADAS POR LA CAMARA DE
VIGO Y ZONA FRANCA

AMBAS INSTITUCIONES, QUE COLABORAN TAMBIEN EN OTROS PROGRAMAS RELACIONA-
DOS CON EL EMPRENDIMIENTO, VISITARON DURANTE 2014 MEXICO, IRAN, INDIAY DUBAI.

Cooperar, abrir nuevos mercados y fomentar la ex-
portacién de la empresa gallega. Con estas premi-
sas la Camara de Comercio de Vigo y Zona Fran-
ca han realizado, a la largo de 2014, una decena
de acciones de comercio exterior, en las que han
participado 213 empresas, de las cuales 177 eran
pymes gallegas y 36 empresas extranjeras. Este ca-
lendario de internacionalizacion, del que hicieron
balance José Garcia Costas, Presidente de la Cama-
ra de Comercio de Vigo,y Teresa Pedrosa, Delegada
del Estado en el Consorcio de la Zona Franca, se
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enmarca dentro de los convenios de colaboracion
firmados por ambas instituciones, a través del pro-
grama de acciones complementarias de iniciacién
del Consejo Superior de Camaras de Comercio de
Espana, actualmente Camara de Espana. Se trata
de fondos europeos gestionados por las Camaras
de Comercio, en concreto fondos FEDER, dirigidos
especificamente a la promocién exterior de las
PYMES. En este programa, las empresas pueden ver
sufragados hasta el 80% de ciertos gastos en las
acciones previstas. Asi la aportacidén que realiza la




Camara de Vigo a través de estos fondos asciende
al 64% del total, la aportacién del Consorcio de la
Zona Franca de Vigo es del 16% y el 20% restante
corre a cargo de las empresas participantes.

EL LISTADO DE ACCIONES ES EL SIGUIENTE:

1. Misién inversa de importadores de materiales
de construccion.

2. Misién comercial multisectorial a México

3. Mision inversa durante la Feria Navalia

4. IV Encuentro Europeo de Subcontratacion Industrial
5. Mision inversa durante la Feria Conxemar

6. Participacion en la Feria Expo Sapuraiya de México
7. Participacién en la Feria Seafex de Dubai

8. Mision comercial multisectorial a Iran

9. Misién comercial multisectorial a India
10.Jornadas Practicas sobre acceso a licitaciones in-
ternacionales financiadas por el Banco Europeo de
Reconstruccién y Desarrollo.

En las 5 misiones inversas realizadas, han participado
36 empresas extranjeras que han podido conocer la
amplia oferta del mercado gallego. En este sentido
cabe destacar que estos potenciales compradores
pertenecian a 17 paises: Alemania, Argentina, Aus-
tria, Estados Unidos, Francia, Italia, Marruecos, México,
Montenegro, Noruega, Paises Bajos, Panama, Polonia,
Reino Unido, Republica Checa, Suecia y Turquia.

Por otro lado, las misiones comerciales directas y las
participaciones en ferias tuvieron los siguientes des-
tinos: México (en dos ocasiones), Iran, India y Dubai.
Teresa Pedrosa recordé que estos mercados “desta-
can por ser destinos prioritarios con buenas oportu-

nidades de negocio para nuestras empresas”. Ade-
mas, explicé que,a lo largo de 2014 (con datos hasta
septiembre de las Camaras de Comercio y Aduanas),
Galicia realizd exportaciones a estos cuatro paises
por valor de 272.424,54 millones de euros.

Pais Peso Valor
(miles de kilos) | (miles de euros)

México 20.996,52 160.009,58
Irdn 467,94 2.621,36
India 3.458,91 19.388,32
Dubai (Emiratos 76.425,75 90.405,28
Arabes Unidos)

Total 101.349,12 272.424,54

Garcia Costas, por su parte, apunté que los conve-
nios con Zona Franca han permitido a la Camara
de Comercio de Vigo incrementar notablemente el
calendario de acciones de promocién del comercio
exterior que se ofrece a las empresas. Estas nuevas
acciones se suman al Plan FOEXGA que las Cama-
ras de Comercio gallegas realizan conjuntamente
con la Xunta de Galicia a través de la Conselleria de
Economia e Industria, desde 1992. Ademas, el pre-
sidente del ente cameral vigués recordd que, “antes
del 31 de enero de 2015, previsiblemente, tendre-
mos encima de la mesa la nueva Ley de Camaras de
Galicia, que abrira una nueva etapa de estabilidad
y viabilidad, y en la que este tipo de acuerdos, nos
garantizan ser mas competitivos ofreciendo, en este
caso concreto, un calendario de destinos amplio, con
mercados potenciales y de alto interés para nuestras
empresas exportadoras”.

CALENDARIO PREVISTO PARA 2015
De cara a 2015, ambas instituciones, que colaboran también con otros programas relacionados con el em-
prendimiento, tienen ya planificadas seis acciones que forman parte del actual convenio y que, ‘esperan’,
se sumen a otras que se estableceran a través de un nuevo acuerdo. Estas acciones tendran lugar en el

primer semestre de 2015.

o U1 A NN -

. Misién comercial a Sudafrica y Namibia (8-14 febrero 2015)

. Misién comercial a Indonesia y Filipinas (14-21 febrero 2015)

. Misién comercial a Pert y Chile (13- 17 abril 2015)

. Mision comercial a Estonia, Letonia y Lituania (13-17 abril 2015)

. Participacién en la Seafood Processing Global de Bruselas (21-23 abril 2015)

. Y en fecha aun por determinar, se realizara una accién comercial para los emprendedores gallegos

gracias a la cual podran visitar incubadoras de empresas en Londres.
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LAS EXPORTACIONES Y LA
MEJORA DEL CONSUMO EN 2015
IMPULSARAN EL EMPLEQ, SEGUN
LAS EMPRESAS ESPANOLAS

EL INFORME DE PERSPECTIVAS EMPRESARIALES EN ESPANAY EUROPA ADELANTA UNA
CONSOLIDACION DE LA RECUPERACION ECONOMICA EL PROXIMO ANO

Las empresas espanolas han entrado en una dinami-
ca favorable y se sitlan entre las mas optimistas de
Europa, especialmente en ventas interiores y exporta-
ciones. Como resultado de estas previsiones, las ex-
pectativas de empleo son también positivas, mientras
que para la inversién,aunque mejora respecto a 2014,
el repunte es mas leve. Asi se desprende del informe
Perspectivas Empresariales en Espana y Europa 2015,
que ha elaborado la Camara de Comercio de Espana,
y que se realiza a partir de una macro-encuesta que
recoge la opinién de mas de 60.000 empresas euro-
peas, de las cuales 3.459 son espanolas.

Segun los datos de la encuesta, las empresas espano-
las esperan que la actividad continle recuperandose
en 2015. En este crecimiento seguiran teniendo un
peso decisivo las exportaciones, aunque el consumo
interno podria incrementar su aportacion al PIB, te-
niendo en cuenta el comportamiento favorable que
se espera de las ventas interiores. Esta mayor activi-
dad, tanto interna como externa, podria tener, segun
afirman las empresas encuestadas, un efecto positivo
en el mercado de trabajo a lo largo de 2015.

En cuanto a los resultados europeos, las empresas
son mayoritariamente optimistas en lo que se refie-
re al proximo ano. Prevén, sobre todo, una mejora de
las ventas en sus respectivos paises y un avance de
las exportaciones, respecto a los resultados de 2014.

S RS

Como en el caso espanol, en 2015, las empresas eu-
ropeas esperan un comportamiento de la inversién
ligeramente mejor que el registrado un ano antes.

VENTAS NACIONALES Y EXPORTACIONES

Las empresas europeas prevén, en general, una me-
jora de las ventas en sus respectivos paises respecto
a los resultados de 2014. Portugal, Rumania y Espana
son los tres paises en los que sus empresas presentan
mejores expectativas, mientras que las mas pesimis-
tas se encuentran en Grecia,Austria y Hungria.

La mayoria de empresas europeas prevén que la evo-
lucién de las exportaciones sea positiva el proximo
ano. Ademas, estas expectativas son mejores que los
resultados registrados en 2014, ano en el que las
exportaciones ya tuvieron un comportamiento des-
tacado. En este sentido, Espana es el segundo pais
mas optimista sobre la evolucién de sus ventas en el
exterior, por detras de Portugal y muy por encima de
la media europea. Las empresas de Hungria y Austria
son las que peores resultados esperan.

Por otro lado, las previsiones sobre empleo de las em-
presas europeas para 2015 son favorables, sobre todo
entre las companias de Portugal, Estonia y Espana. El
empleo en las empresas espanolas registrd un resul-
tado positivo en 2014,y se espera que la situacion sea
incluso mejor en 2015.
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EL DEPARTAMENTO
JURIDICO INFORMA...

ESTRENAMOS UNA NUEVA SECCION EN LA REVISTA DEDICADA A LOS TEMAS JURIDICOS. CADA MES,
ADEMAS DE INFORMARTE SOBRE NOVEDADES RELACIONADAS CON ESTA TEMATICA, A PARTIR
DEL NUMERO DE ENERO INCLUIREMOS EL CALENDARIO DEL CONTRIBUYENTE, PARA NO OLVIDAR
NINGUNA CITAIMPORTANTE CON LAAGENCIATRIBUTARIA.

CUENTA ATRAS PARA LA FACTURA ELECTRONICA

A partir del 15 de enero de 2015, los proveedores de las administra-
ciones publicas se veran obligados a presentar sus facturas en formato
electronico.Asi lo prevé la Ley 25/2013,de 27 de diciembre,de impulso
de la factura electronica y creacion del registro contable de facturas
en el Sector Publico. La adopcion de esta medida lleva consigo impor-
tantes ventajas desde el punto de vista econémico y de gestion. Asi,
al ahorro de gastos (papel, impresion, envio postal) hay que anadir la
reduccion en el proceso de su emision, tramitacidon y almacenamiento,
entre otros. En definitiva, se trata de contribuir a la modernizacion de
la economia y al desarrollo de la sociedad de la informacién.

REFORMA FISCAL

El Boletin Oficial del Estado publica las Leyes 26/2014, 27/2014 y
28/2014, con las que se produce una importante reforma del sistema
tributario. En concreto, se introducen una pluralidad de modificacio-
nes en el Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas, se procede
a revisar integramente el Impuesto sobre Sociedades y se efectuan
relevantes cambios en el ambito de la imposicion indirecta, especial-
mente en el Impuesto sobre el Valor Ahadido; asimismo, se revisa y
actualiza la Ley General Tributaria.

NUEVO MODELO DE NOMINA

El recibo individual justificativo del pago de salarios ha sido modifi-
cado por la Orden ESS/2098/2014, de 6 de noviembre, con el fin de
que en los mismos se refleje tanto la parte de cotizacién que corres-
ponde al empresario como la correspondiente al trabajador (hasta
ahora, Unicamente se hacia constar la base de cotizacion y el tipo de
retencion correspondientes a la aportacion del trabajador). Las em-
presas disponen de un plazo de seis meses desde la entrada en vigor
de la norma (12 de noviembre de 2014) para adaptar sus nominas a
lo dispuesto en la misma.

AREA




VIVERO//

Plaza de Fernando Conde Montero-Rios, 9 c am ar a
Tel 986 120 104. Fax: 986 120 105

vivero@camaravigo.com VlgO

Consulte requisitos de ingreso y condiciones en www.camaravigo.com

DESPACHO 1

GLOBAL IBERIA
986 120 136

DESPACHO 2
GLOBALINGUA
986 120 208

DESPACHO 4

ESQUIO FORMACION
886 131 244

DESPACHO 5
ADENTRA
986 120 027

DESPACHO 6
JELOU
986 120 209

DESPACHO 7
MSC FRESH PIZZA
986 120 029

DESPACHO 8
TERRAMINIUM
986 120 143

DESPACHO 10
VP HABITAT
986 120 107

DESPACHO 11
PREVENTECNIA
986 120 342

DESPACHO 12
GALIAUGA
986 120 130

DESPACHO 13
DIABNOSIS

986 120121

DESPACHO 14
JFL IMPLANTS

986 120 207

DESPACHO 15

GADEPRO
986 120 204

DESPACHO 16
VIDAHORA
986 120 134

DESPACHO 19
ANUBIA
986 120 026

DESPACHO 20
KUKICHA DESIGN
986 120 344




