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LA CAMARA DE VIGO AYUDARA
A LAS PYMES A AUMENTAR
SUPRODUCTIVIDAD Y A
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Subcontratacion de Galicia acuden a la feria
de Bilbao, la cita nacional mas importante

del sector Y
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Tras los resultados de las ultimas elecciones no cabe
sino reconocer que se han producido cambios muy
importantes en el panorama politico espanol. Los
avances de los partidos emergentes, representados
en su mayor parte por las diversas iniciativas aglu-
tinadas en torno a Podemos y Ciudadanos, han ob-
tenido volumenes de voto que, no sélo no pueden
desdenarse, sino que envian un mensaje a toda la
sociedad en su conjunto. La propia indefinicién de las
propuestas de los dos partidos mencionados y de sus
candidaturas asociadas, no permiten considerar que
los votos recibidos por ellas tengan relacion directa
con sus propuestas. Por el contrario, lo que parece
claro es que, una parte muy importante de la ciuda-
dania ha perdido la confianza en la capacidad de los
partidos mas tradicionales para gobernar adecuada-
mente municipios y comunidades auténomas.

Es esta desconfianza, muy probablemente, la que ha
alimentado el crecimiento de las nuevas formacio-
nes politicas. Una desconfianza que tiene sus raices
en la sensacion de muchos ciudadanos de que el
pais no es capaz de despegar tras una de las crisis
econdmicas mas profundas de nuestra historia. Una
desconfianza que se funda, ademas, en la aparicion
continua de casos de corrupcion, de falta de coordi-
nacién entre administraciones, y de fondos publicos
empleados en fines cuando menos cuestionables.

ESTABILIDAD
Y RECUPERACION

Una desconfianza que, en definitiva, esta impulsando
a algunos a buscar culpables antes que soluciones.

Con la situacién politica surgida de las urnas este
pasado 24 de mayo, se hace imprescindible reflexio-
nar y dialogar. No se puede negar que los efectos de
la crisis y sus consecuencias sobre el empleo y las
rentas del trabajo, siguen sometiendo a millones de
conciudadanos a condiciones econémicas de enorme
dificultad. Y ello, aun aceptando que, efectivamente,
el PIB avanza,y que lo hace a un ritmo mayor incluso
del previsto, y que hemos podido sortear un rescate
econdmico y una intervencion que nos habria con-
ducido a dificultades muchisimo mayores, sin duda.

Es necesario que todos los grupos politicos, todos jun-
tos, se apresten a buscar soluciones que permitan ata-
car la principal de las lacras de nuestra sociedad: el
desempleo. Con las tasas actuales de paro, el reparto de
la riqueza sera profundamente insatisfactorio y aumen-
tara la exclusién y el rechazo de los excluidos al siste-
ma. Es necesario pensar,ademas, a largo plazo, sin cal-
culos electorales, teniendo en cuenta el bien comun,y
siendo conscientes de que, por muy en desacuerdo que
podamos estar con las ideas de otros, vivimos juntos y
debemos gobernarnos juntos. S6lo asi seremos capaces
de establecer medidas que resuelvan problemas, en un
panorama de estabilidad, que sera imprescindible para
que la recuperacién, por fin,alcance a todos.
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CURSOS
GENERALES

IDIOMAS

> ANALISIS DE BALANCE
Duracion: 12 horas
Fechas: 8-11 junio
Horario: 19:00 a 22:00 horas

> MANIPULADOR DE
ALIMENTOS
Duracion: 3 horas
Fechas: 17 Junio
Horario: 9:30 a 12:30

COMERCIO
EXTERIOR

> CONVERSACION EN INGLES
(MIERCOLES DE MAYO)
Duracion: 6 horas

Fechas: 3-24 Junio

Horario: 20:00 a 21:30 horas

> BREAKFAST AND THE
IDIOMAS

Duracion: 6 horas

Fechas: 4-25 junio

Horario: 8:30 a 10:00 horas

INFORMATICA
Y NUEVAS
TECNOLOGIAS

> TABLAS DINAMICAS Y
DATOS EN EXCEL 2010
Duracion: 15 horas

Fechas: 8-12 junio

Horario: 19:00 a 22:00 horas

> MEDIOS DE PAGO
INTERNACIONALES: EL

CREDITO DOCUMENTARIO

Duracién: 24 horas
Fechas: 1-11 junio
Horario: 19:00 a 22:00 horas

CURSOS EN
LAS OFICINAS

TERRITORIALES
DE LAS CAMARAS

> MANIPULADOR DE
ALIMENTOS

Duracion: 3 horas

Fechas: 10 junio

Horario: 16:00 a 19:00 horas
Lugar: Centro neural de
Gondomar
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INFORMACION E INSCRIPCIONES

Camara Oficial de Comercio, Industria y
Navegacion de Vigo.

C/ Republica Argentina n® 18 - A

Telf: 986 446 297 / Fax: 986 435 659
www.camaravigo.es / formacion@camaravigo.com

Horario de atencion al publico:

¢ Invierno: de lunes a jueves de 9:00 a 14:00 horas
y 16:00 a 19:00 horas, y los viernes de 9:00 a
15:00 horas.

¢ Verano: de lunes a viernes de 9:00 a 15:00 horas

EMPRESAS COLABORADORAS

PayPal

Pague con

PLAZAS LIMITADAS

La participacion en los cursos se formalizara por
riguroso orden de llegada de las solicitudes.

DIPLOMAS

Al finalizar cada curso la Camara de Comercio
entregara un diploma a los alumnos que acrediten
su asistencia y aprovechamiento. La Camara de
Comercio de Vigo se reserva el derecho de anular la
celebracion de algun curso o seminario en el caso
de que no sea cubierto el nUmero minimo de plazas.

Las empresas colaboradoras se beneficiaran de un 30%
de descuento en el precio de la matricula.

Ahora puedes pagar la inscripcion de los cursos
y jornadas a través de Paypal. Recuerda que este
sistema admite el pago con las tarjetas de crédito mas
habituales, aunque no tengas cuenta propia.




SEIS EMPRESAS GALLEGAS Y LA BOLSA DE
SUBCONTRATACION DE GALICIA ACUDEN A LA FERIA
DE BILBAO, LA CITA NACIONAL MAS IMPORTANTE DEL
SECTOR

LA INDUSTRIA SUBCONTRATISTA ESPANOLA SE CARACTERIZA POR SU ELEVADO GRADO DE ESPE-
CIALIZACION,CONOCIMIENTO TECNICO Y ALTA FLEXIBILIDAD, CAPAZ DE APORTAR SOLUCIONES
DE FABRICACION A MEDIDA DE LAS NECESIDADES DE SUS CLIENTES

Vigo, 25/05/2015.

Del 26 al 29 de mayo seis empresas gallegas y la Bol-
sa de Subcontratacion de Galicia, representada por la
Camara de Comercio de Vigo, acuden a la Feria de
Subcontrataciéon de Bilbao, la cita nacional mas im-
porta del sector.

El objetivo principal de la feria, orientada a los pro-
fesionales del sector de los procesos y equipos para
la fabricacidn, es ofrecer un foro de negocios en que
podran encontrar nuevos suministradores, ampliar su

cartera de proveedores y conocer, de primera mano,
propuestas y soluciones a sus necesidades organizati-
vas, de equipos para fabricacién y de subcontratacion
en procesos productivos.

AC Systems Atlantic, CO2 Smart Tech, Mecanizados y
Oxicortes (MECOXI), Grupo Tecnogap, Recense y Re-
sortes Galicia son las empresas gallegas que acuden
a esta cita con el ente cameral, junto con la Bolsa
de Subcontratacién de Galicia, que tiene su sede en
la Camara de Comercio de Vigo, y que representa a
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mas de 300 firmas en nuestra comunidad auténoma.

El sector de la subcontratacion industrial es un sec-
tor muy importante para la economia de un pais, ya
que es una base para el desarrollo y consolidacién de
la industria. Si no existiese la industria auxiliar seria
practicamente imposible tener industria,ya que la in-
dustria precisa de industria auxiliar para el desarrollo
de su actividad.

La industria subcontratista espanola se caracteriza por
su elevado grado de especializacidn,conocimiento téc-
nico y alta flexibilidad, capaz de aportar soluciones de
fabricacionamedidade las necesidades de susclientes.

Las empresas subcontratistas son, en su mayoria, pe-
quenas y medianas. Ofrecen su maestria y saber ha-
cer para completar el producto final que corresponde
comercializar a la compania contratista. EL desarrollo
de la subcontratacién industrial se convierte en un
importante motor econémico, no sélo en el ambito
comercial, sino también en la generacidon de empleo,
rigueza y como fuente de atraccion de inversion.

Para los paises de nuestro entorno (Francia, Alema-
nia, Reino Unido, Italia,...) la subcontratacion indus-
trial representa un importante porcentaje de su PIB
industrial, afectando a un elevado numero de empre-
sa y trabajadores.

LINEAS DE ACTUACION DEL SECTOR

e En el desarrollo de productos de cada
vez mayor valor anadido mediante la fa-
bricacion de conjuntos y piezas cada vez
mas complejas, invirtiendo en desarrollo
de conocimiento y medios productivos
para fabricar piezas de gran complejidad;
el desarrollo de subconjuntos que inte-
gren las soluciones generadas por dife-
rentes proveedores, ofertando un produc-
to de mayor valor.

e En la mejora del servicio al cliente ofre-
ciéndose como proveedor integral y desa-
rrollando cooperaciones con otras empre-
sas subcontratistas para entregar piezas 'y
conjuntos totalmente acabados.

* En la mejora de la productividad para
mejorar su rentabilidad y ganar mas cuota
de mercado tanto a nivel nacional como
internacional. La tendencia en el sector
es innovar en procesos a través de 2 vias:
por un lado, a través de la automatizacion

de procesos, incorporacion de medios pro-
ductivos mas flexibles y multitarea que
incrementen la productividad del proceso
y mejora de la capacitacion de los em-
pleados; por otro lado, a nivel de gestion
de la produccion, aplicando las ultimas
técnicas de Gestion de la Produccion de
modo que la empresa responda con efica-
cia y eficiencia.

e En cuanto a la innovacién en producto,
también se estan trabajando en 2 lineas:
por un lado, en la ampliacion de la gama
de materiales para satisfacer las necesi-
dades de los clientes en cuanto a ligereza,
resistencia mecanica, resistencia térmica,
etc., lo que esta permitiendo a las empre-
sas subcontratistas ampliar su oferta de
soluciones (Por ejemplo composites...) y
por otro lado, en el propio desarrollo de
producto, recogiendo cada vez mas mejo-
ras por parte de la empresa subcontratis-
ta.
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Por ser empresa colaboradora,

la Camara de Comercio pone a tu disposicion los mejores y exclusivos servicios para

SERVICIOS
EXCLUSIVOS

« Servicio de noticias

e Dossier de prensa

¢ Newsletters especializadas

e Actos sociales: acceso a
actos reservados.
Inscripcién en la bolsa de
subcontratacion  industrial
de galicia.
Inscripcién en el directorio
de empresas/bolsa de
exportacion de la camara
de vigo: pagina exclusiva,
bilinglie y accesible desde
las direcciones web:
Www.Negociosenvigo.Com
www.Businessinvigo.Com

garantizar el éxito de su negocio.

SERVICIOS
GRATUITOS

 Listados de empresas de la
base de datos de la Camara
de Comercio de Vigo.

» Ofertas de empleo.

e Servicio de  consultoria
juridica totalmente gratuito.

» Asesoramiento en comercio
exterior gratuito.

» Asesoramiento gratuito en
comercio interior.

e Servicio de Reclamaciones
Empresariales (SRE).

e Cursos y jornadas de
formacidn gratuitos.

SERVICIOS
A PRECIOS
REDUCIDOS

Certificaciones y documenta-
cién para el comercio exterior.
Descuentos de hasta el 50%.
Listados y bases de datos de
empresas de CAMERDATA a
precios muy especiales.
Certificaciones camerales.
Descuentos de hasta un 50%.
Certificados de firma digital
de CAMERFIRMA.

Alquileres de aulas y salas to-
talmente equipadas a precios
muy reducidos.

Descuento general del 30 %
en las inscripciones en los
cursos de la Camara.
Pregunte por otras ventajas.




Bl JuRinico Camara

FLDEPARTAMENTO
JURIDICO INFORMA...

El Boletin Oficial del Estado ha publicado el pasado 26 de mayo la Ley 9/2015,de 25
de mayo, de medidas urgentes en materia concursal. La nueva regulacion, tiene por
finalidad extender al propio convenio concursal los principios establecidos por la Ley
17/2014, de 30 de septiembre, de medidas urgentes en materia de refinanciacion y
reestructuracion de deuda empresarial, para el convenio preconcursal. Ademas, entre
las novedades de la reforma, cabe destacar la adopcion de una serie de medidas que
pretenden conseguir flexibilizar la transmision del negocio del concursado o de al-
guna de sus ramas de actividad,-tratando de facilitar, en la mayor medida posible, la
continuacion de la actividad empresarial-

TABLON EDICTAL UNICO DEL BOE

El gobierno ha aprobado el Real Decreto 385/2015, de 22 de mayo, por el que se
modifica el Real Decreto 181/2008, de 8 de febrero, de ordenacion del diario oficial
“Boletin Oficial del Estado’, por el que se crea el Tablon Edictal Unico -o Suplemento
de notificaciones- en el que todas las notificaciones de las distintas administraciones
se publicaran en el Boletin Oficial del Estado. Estas notificaciones seran de acceso
publico durante tres meses pero, al contrario de lo que ocurre con el resto del conte-

)\, nido del boletin, pasado ese tiempo solo resultaran accesibles mediante un codigo de
N 9 | ‘ \T- verificacién de caracter unico y no previsible. Este nuevo suplemento de anuncios de

\

notificacion, de caracter independiente, formara parte indisoluble del “Boletin Oficial
del Estado”y de su edicion electronica, y entrara en funcionamiento a partir del 1 de
‘ junio de 2015.

11 o

Para mds informacion sobre este u otros temas juridicos pueden dirigirse directamente a nuestro departamento a
través del correo electrdnico juridico@camaravigo.com y/o el teléfono 986 446 296

CALENDARIQ o CONTRIBUYENTE

Hasta el 01-06-2015 Hasta el 25-06-2015

¢ Declaracién anual de cuentas financieras de determinadas ¢ Renta y Patrimonio
personas estadounidenses

Hasta el 22-06-2015 Hasta el 30-06-2015
¢ Rentay Sociedades. ¢ Rentay Patrimonio

e VA
¢ Impuesto sobre las primas de seguros.
¢ Impuestos especiales de fabricacion.
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LIMIGN ELROPES
FOMDO EUSOPED DE
DESARROLLE REGIOMAL
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LEAN

MANU FACTUIR ING’ { -

LA CAMARA DE VIGO AYUDARA A LAS PYMES A
AUMENTAR SU PRODUCTIVIDAD Y A REDUCIR SUS

COSTES HASTA UN 30%

ATRAVES DE LEANCAMARAS, LAS PYMES INDUSTRIALES RECIBIRAN SUBVENCIONES DE HAS-
TAEL 80% A FONDO PERDIDO PARA LA ADOPCION DE UNA CULTURA BASADA EN LA BUSQUEDA
CONSTANTE DE LA MEJORA CONTINUAY LA EFICIENCIA. UN CONSULTOR EXPERTO GUIARA A LAS
EMPRESAS A LO LARGO DEL PROCESO DE IMPLANTACION.

La Camara de Comercio de Vigo acaba de poner
en marcha el Proyecto piloto LeanCamaras, cuyo
principal objetivo es ayudar a las pymes industria-
les a mejorar su competitividad, aumentando su

productividad y reduciendo costes hasta un 30%.

A traves de este programa, las pymes industriales
recibiran subvenciones de hasta el 80% a fondo
perdido para la adopcion de una cultura basada en
la busqueda constante de la mejora continua y la
eficiencia.

Se trata de una iniciativa de la Camara de Espana,
cofinanciada por el Fondo Europeo de Desarrollo
Regional (FEDER), las Camaras de Comercio de Ga-
licia, la Xunta de Galicia y las propias empresas be-
neficiarias, para la adopcion de una cultura basada
en la busqueda constante de la mejora continua y
de la eficiencia. EL programa surge como una ini-
ciativa piloto en Galicia y Valladolid, si bien su vo-
cacion es nacional, por lo que se espera poder im-
plementarlo en mas regiones a partir del ano 2016.

PUBLICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE VIGO




Camara

El programa se basa en la Lean Manufacturing o
“produccion ajustada”, se trata un modelo de gestion
enfocado a la creacion de flujo para poder entregar
el maximo valor para los clientes, utilizando para
ello los minimos recursos necesarios: es decir ajus-
tados.

RESULTADOS

Los resultados a obtener mediante implantaciones Lean pueden alcanzar las siguientes mejoras (en
funcion de los recursos empleados y el tiempo dedicado a la implantacion):

 Reduccion de costes unitarios (hasta un 30%).

* Incremento de la productividad (hasta 30%).
Es decir: hacer mas con menos recursos.

e Mejora de la calidad: Mejoras drasticas en
la calidad del producto, Resolucidn sistema-
tica de problemas, Reduccion de procesos.

e Optimizacion de los medios de produccion,
mejora del OEE o el Rendimiento Operacio-
nal (hasta un 30%).

Vigo

* Optimizacion de la Mano de Obra Directa e
Indirecta (hasta un 30 %).

* Minimizacién de stocks (hasta un 40%).

* Minimizacion de transportes internos.

» Mejora de los plazos de entrega (hasta un 30%).

* Reduccién del espacio utilizado. Optimiza-
cion del lay-out (hasta un 40%).

* Mejora del clima laboral: implicacion de to-
dos los trabajadores.

Mas alla de las mejoras a corto plazo,
una implantacion Lean permite el desa-
rrollo de un Sistema de Excelencia ba-
sado en estandares transversales com-
partidos por toda la Organizacion, que
aseguran la mejora continua y perma-
nente a medio-largo plazo.




/ |
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Las empresas beneficiarias del Programa LeanCamaras tendran que llevar a cabo dos fases secuenciales y
progresivas:

|
|

01
FASE DE DIAGNOSTICO

Consiste en la realizacion de un diag-
nostico por parte de un Tutor espe-
cializado, que permite conocer la si-
tuacion industrial de cada empresa
a fin de tener una visién global de la
misma y poder orientar los planes de
accion hacia la mejora de la eficien-
cia de los procesos relacionados con
el Manufacturing y tener un impacto
directo en la cuenta de explotacion.

02
FASE DE IMPLANTACION

DEL PLAN DE AYUDA A
LA MEJORA.

Se trata de una fase en la cual un
Consultor Lean, homologado y capaci-
tado en la metodologia del programa,
guia a las empresas en el desarrollo
y puesta en marcha del Plan de Ayu-
da a la Mejora priorizado, especifico y
orientado a resultados con el fin de
mejorar de la competitividad de la
empresa.

PUBLICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE VIGO




. COMERCIO EXTERIOR

Camara

MISIONES COMERCIALES

DIRECTAS

Vigo

CALENDARIO DE ACCIONES DE COMERCIO EXTERIOR
JUNIO- DICIEMBRE 2015

ACCION

Misién comercial a Mauritania

Misién Nigeria, Ghana y Costa de Marfil
Misién comercial a Canada y Estados Unidos
Mision Croacia - Eslovenia - Serbia y Bosnia

Misiéon Rumania y Bulgaria
Misién a Washington

Misién a Nueva Zelanda y Australia

SECTOR

Plurisectorial
Plurisectorial
Plurisectorial
Plurisectorial
Plurisectorial

Organismos multilaterales - agua
y medio ambiente (AGEINCO)

Plurisectorial

FECHAS

1-5 junio
Septiembre
21 sept.- 2 octubre
9-13 noviembre

16 - 20 noviembre
Noviembre

23 noviembre - 4 diciembre

PARTICIPACION FERIAS

Participacion en feria Global Offshore Wind (Londres)
Participacion en feria de Subcontratacion FAKUMA
Participacion en feria Europort (Rotterdam)

Participacion en feria SAPURAIYA (Celaya - México)

Mision Rumania y Bulgaria

Participacion en FERIA MIDEST (Paris)

Energia edlica
Subcontratacién
Naval

componentes y servicios
automocion

Plurisectorial

subcontratacion

9-13 noviembre

9 - 14 noviembre

24 - 25 junio
13-17 octubre

3 -6 noviembre
17 - 20 novviembre

VISITA FERIAS

Visita feria PITTI BIMBO (FLORENCIA)
Visita feria PURE LONDON
Visita feria WHO’S NEXT (Paris)

Visita feria CPM (Moscu)

confeccién infantil
confeccién exterior mujer
confeccidn exterior mujer

confeccién exterior y lenceria

25-27 junio
2 -4 agosto
4 -7 septiembre
2 -5 septiembre

ENCUENTROS
EMPRESARIALES

Asistencia a THE WATER EXPO (Miami)

Encuentro empresarial feria Seafex Dubai

Feria China Fisheries & Seafood Expo (Qingdao)

Agua (AGEINCO)

productos del mar

productos del mar

2° semestre
27 -29 octubre
4 -6 noviembre

Inversa importadores pescado - feria CONXEMAR

Encuentro empresarial con compradores europeos de
subcontratacién

productos del mar

Subcontratacién industrial

6 - 8 octubre

Junio

AREA
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ESQUIO FORMACION

“PESE ANUESTRA CORTA VIDA COMO
EMPRESA YA SON MAS DE 200 LOS CLIENTES
QUE HAN DEPOSITADO SU CONFIANZA EN
NOSOTROS”

¢Como nace la empresa?

Esquio ingenieria nace en un comienzo como una
empresa Spin-off de Inteco Ingenieria Avanzada S.L.
(empresa ya consolidada con mas de 15 anos de expe-
riencia en el desarrollo de software empresarial) Sin
embargo Esquio ha ido avanzando hacia la comercia-
lizacion del programa de gestion Onix ERP (www.oni-
xerp.es), de paginas web profesionales y videos corpo-
rativos de alta calidad. Este nuevo entorno basado en
tecnologias de la informacién y la comunicacion nos
ha inspirado a realizar una formacion especifica aso-
ciada a los productos que comercializamos. Contamos
con un experimentado equipo comercial, asi como con
un departamento técnico y de asistencia al cliente jo-
ven, atento y preparado.

R p—
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mesquio

FORMACION

¢Quiénes son sus principales clientes?

Pese a nuestra corta vida como empresa ya son mas
de 200 los clientes que han depositado su confianza
en Esquio Ingenieria, pymes de Vigo y su comarca
conforman el grueso, aunque tenemos clientes por
toda la comunidad. Nuestro producto estrella, Onix
ERP, esta principalmente dirigido a empresas de fabri-
cacién y produccion, distribuidores y minoristas. Las
paginas web y los videos corporativos son productos
mas transversales y por tanto estan dirigidos a todo
tipo de clientes.

En un entorno tan competitivo ;qué les hace diferen-
tes?

El hecho de ser aun una pequena empresa nos permi-
te dar un trato mas cercano y familiar a los clientes,
ponemos nuestro maximo empeno en cada uno de los
trabajos y parametrizamos nuestros productos en fun-
cion de las necesidades de nuestros clientes. Onix ERP
esta dirigido a las pymes de Vigo y alrededores, por lo
que realizamos la implantacién del programa presen-
cialmente en la propia empresa. Los clientes nos ven
la cara, nos conocen, creamos un vinculo de trabajo y
saben que estaremos a su lado cuando lo necesiten.

PUBLICACION DE LA CAMARA DE COMERCIO, INDUSTRIA Y NAVEGACION DE VIGO




Dentro de los servicios que prestan, ;cuales son los
mas demandados?

El producto mas demandado es Onix ERP y su ser-
vicio de formacion e implantaciéon. Onix ERP (www.
onixerp.es) es un programa de gestién empresarial
que te permite gestionar tu empresa en una Unica
aplicacion de forma rapida y sencilla. Ademas de los
maddulos mas genéricos; compras, ventas y gestion
de almacén, también ofrecemos soluciones mas es-
pecificas, como produccion seriada o no seriada, pro-
yectos, tiempos en planta, trazabilidad por lotes y un
largo etcétera.

Otro de los productos mas destacados es la pagina
web corporativa, que se caracteriza por utilizar un
sistema de gestion de contenidos (CMS) que permi-
te al propio cliente modificar cualquier texto de la
web, insertar imagenes o videos... Contamos con un
experimentado disenador web que realiza paginas
dinamicas, atractivas y adaptables a todos los dispo-
sitivos moviles.

Y por ultimo, los videos corporativos, producto que
hemos incorporado recientemente y ha contado con
una gran acogida en el mercado. Los videos estan
dotados de una gran calidad HD, realizada con los
mismos que se utilizan para grabar los anuncios de
television.

Onix ERP, nuestra pagina web y el video corporativo
garantizan a cualquier empresa una solvencia en su
trabajo diario, una imagen actualizada, de empresa
que se preocupa por su desarrollo y la adaptacion a
los nuevos tiempos y por supuesto, garantizan una
optimizacion de los recursos y mejoran las herra-
mientas de venta.

Al inicio de la crisis, muchas personas que perdieron
su empleo han optado a lo largo de estos anos por
ampliar su formacién como garantia para mejorar la
capacidad de empleabilidad. ;Han notado este perfil
en los alumnos?

Nuestra formacién esta dirigida a los empleados que
vayan a utilizar nuestro programa de gestion o a ges-
tionar su pagina web, pero lo que si hemos notado es
que la gente se esta dando cuenta de que un progra-
ma de gestion empresarial ERP les ayuda a mejorar
la productividad de los empleados, aporta una mayor
eficiencia, ahorra tiempos y costes, proporciona una
mayor rentabilidad y les impulsa a crecer ordenada-
mente. Creo que este cambio de vision por parte de
las empresas es lo que nos esta proporcionando un
aumento en la demanda.

Las llamadas nuevas profesiones, sobre todo las tec-
noldgicas, demandan formacion para las mismas. ;Es
dificil encontrar profesorado?

En nuestro caso, somos nosotros quien damos el so-
porte de la formacion, es nuestro técnico el que da la
formacién necesaria en la las acciones formativas mas
tecnologicas. De hecho es una formacion muy perso-
nalizada basada en nuestros productos por lo que no
contratamos formadores externos.

Volviendo a hablar de emprendimientos, ;qué dificul-
tades encontraron a la hora de poner en marcha su
idea?

Como todo proyecto, al principio siempre es com-
plicado. Nuestro mayor problema ha sido encontrar
nuestro lugar, nuestro nicho de mercado, y saber hacia
dénde debiamos orientarnos. Poco a poco hemos nos
hemos ido especializando en aquello en lo que somos
buenos, y nos gusta. No solo hay que pensar en las
necesidades de la gente, y como poder cubrirlas, tam-
bién hay que realzar las virtudes que cada uno tiene
y promocionarlas. Hubo que encontrar el equilibrio
entre lo que nos gustaba hacer y entre lo que las em-
presas demandaban.

¢Qué recomendacion le daria a los emprendedores
que desean iniciar una actividad?

Dado que lo mas dificil a la hora de emprender un
negocio es tener un producto / servicio bien definido,
recomendaria que se parasen en hacer un estudio por-
menorizado de si su producto va encajar en las nece-
sidades del cliente y que nunca se pierdan las buenas
oportunidades que se nos pongan delante.

¢Cémo valora su experiencia en el Vivero de la Cama-
ra de Vigo?

Esta siendo una experiencia inmejorable. El despacho
cuenta con una excelente conexion informatica y te-
lefénica, contamos con un atento soporte administra-
tivo por parte de la Camara, ademas de la excelente
localizacion. Aunque lo que mas valoramos es el agra-
dable ambiente de trabajo que impera entre todas las
empresas del vivero.

ESQUIO FORMACION

Despacho 4
TL 886 131 244
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VIVERO 1/

Plaza de Fernando Conde Montero-Rios, 9
Tel 986 120 104. Fax: 986 120 105
vivero@camaravigo.com

Consulte requisitos de ingreso y condiciones en www.camaravigo.com

DESPACHO 1

GLOBAL IBERIA
986 120 136

DESPACHO 2
GLOBALINGUA
986 120 208

DESPACHO 3

Mé&D STUDIO LED
886 124 677

DESPACHO 4

ESQUIO FORMACION
886 131 244

DESPACHO 5
ADENTRA
986 120 027

. DESPACHO 6
JELOU COMUNICACION
986 120 209

DESPACHO 7
MSC FRESH PIZZA
986 120 029

DESPACHO 9
VALPERSON
986 120 025

DESPACHO 10
INLUDE SOLUTIONS SL
986 133 088

DESPACHO 11
PREVENTECNIA
986 120 342

DESPACHO 12
GALIAUGA
986 120 130

,DESPACHO 14
UXIA SANCHEZ
986 120 207

DESPACHO 15

GADEPRO
986 120 204

DESPACHO 16
VIDAHORA
986 120 134

DESPACHO 20
KUKICHA DESIGN
986 120 344




